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[ Uvod ]

Don Green

vykonny teditel Nadace Napoleona Hilla

Zamysleli jste se nékdy nad tim, pro¢ se nékterym lidem podatilo uspét,
a druhym jako by se uspéch vyhybal? Pravé tuto odvékou otédzku si Na-
poleon Hill polozil uz v raném détstvi a po cely zbytek Zivota se ji neprestal
zabyvat. Do té doby nevidanym zptisobem se pokousel zjistit, jak je mozné,
ze néktefi lidé dosahuji dspéchu, zatimco miliony dal$ich nikoli.

Oliver Napoleon Hill se narodil roku 1883 v odlehlych horach v jihoza-
padni casti statu Virginie. V Hillové détstvi nenalézame zadné predzveésti
budouciho uspéchu. Autor narozeny v dfevéném srubu jednou pozname-
nal: ,Mi predkové Zivotili po tfi generace v chudobé a nevzdélanosti a umi-
rali, aniz by kdy prekro¢ili hranice tohoto horského regionu.*

Tamni zpiisob Zivota byl ve srovnani s velkymi mésty na vychod¢ velmi
prosty a lidé se nedozivali vysokého véku. Mnozi venkovsti obyvatelé Vir-
ginie trpéli chronickymi zdravotnimi problémy, které byly ¢asto zptisobe-
né nevhodnym stravovanim. Ani v ptipadé Napoleona neexistovaly Zadné
zjevné diivody, pro¢ by se pravé on mél v zivoté dockat vyrazného uspéchu.
Uz v deseti letech priSel o matku, ktera se dozila pouhych Sestadvaceti let.
Rok nato se Napoleontv otec znovu ozenil, a pravé tehdy nastal v chlapcové
zivoté klicovy obrat. Jeho nevlastni matka, Martha Ramey Bannerova, byla
vzdélana Zena, vdova po fediteli mistni stfedni $koly a dcera lékare. Pravé
ona v Napoleonovi odhalila potencidl, ktery do té doby nikdo nebyl scho-
pen docenit. Rodina tehdy vyménila pusku za psaci stroj a Martha s nim
Napoleona naucila zachazet. Jiz v patnacti letech na ném zacal sepisovat
¢lanky do novin a také v pozdéjsich obdobich Zivota pro néj byl nedoceni-

telnym pomocnikem.
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Kvalita vyuky na tehdejsich skolach s vyjimkou $kol velkoméstskych
byla mizerna. Zékladni $koly v horskych oblastech fungovaly pouze po ¢ty-
i mésice v roce a ani tehdy nebyla dochazka povinna. Stfednich $kol byla
v celém staté pouha stovka a vétSina z nich nabizela jenom dvou az trilety
studijni program. Dvacet let po Hillové narozeni se v celé Virginii nacha-
zelo pouze deset ¢tytletych strednich $kol. Uz proto bylo stézi predstavitel-
né, ze by se Napoleon mohl z nepfiznivého prostfedi vymanit, dosdhnout
uspéchu a ovlivnit miliony lidi ze vSech koutt svéta.

Hill se k zazitkiim z détstvi ve svych ¢lancich, knihach a projevech opa-
kovaneé vracel. Jeho vzpominky na détstvi byly povétsinou negativni, a neni
proto divu, Ze svij vzestup z bidy béhem kariéry ¢asto zminoval.

Po dokonéeni dvouleté stfedni skoly v méste¢ku Wise ve Virginii se Hill
rozhodl usilovat o pozici vedouciho pracovnika. Zapsal se proto na ob-
chodni $kolu v nedalekém Tazewellu, kde navstévoval kurzy, jez mu mély
pomoci pfipravit se na praci ve svété obchodu.

Naésledné se rozhodl uchdzet o praci u jednoho z nejuspésnéjsich
muzu zijicich v horach jihozédpadni Virginie. Hill se tehdy nabidl, Ze mu
bude béhem zku$ebni doby za moznost pracovat pro jeho spole¢nost sam
platit.

A tak se Gspé$ny a bohaty general Rufus Ayres stal Napoleonovym no-
vym zaméstnavatelem.

Je pochopitelné, pro¢ Napoleon Hill se svou minulosti prozitou v nevé-
domosti a bidé¢ zatouzil pracovat pravé pro generala Ayrese.

Po dokonceni studii na obchodni skole napsal Ayresovi:

»Pravé jsem dokoncil obchodni skolu a jsem kvalifikovany
k tomu, abych pro vds mohl pracovat na pozici sekretdire. Velmi
o takové misto stojim.

Nemdm ale Zdadné predchozi zkusenosti, a proto je mi jasné, ze

na pocdtku bude moje prdce vétsim ptinosem pro mne samotného
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nez pro vds. Pracovat pro vds mi tak bude cti a jsem vdm ochoten
za toto privilegium zaplatit.

Miizete po mné pozadovat jakoukoli sumu, kterd vam bude
pripadat primétend, v pripadeé, Ze se po tfech mésicich tato ¢dstka
stane mym platem. Cdstka, kterou bych vam mél zaplatit, mi poz-
déji bude moci byt odectena z platu.”

Ayres mladého Napoleona prijal a ten pak do prace dochazel ¢asné rano,
zustaval v ni do pozdnich hodin a byl ochotny odevzdavat néco navic - pra-
coval vice, nez odpovidalo jeho odméné. A pravé ochota odevzdavat vic,
nez bylo potteba, se stala jednim z Hillovych principt aspéchu.

Ayrestv pribéh pozdéji poslouzil Hillovi pti studiu Zivota dspésnych
jednotlivct a jejich cesty na vysluni. V mladi béhem obc¢anské valky Ayres
slouzil ve vojsku Konfederace. Po valce pracoval v obchodnim domé a stu-
doval pravo. Pozdéji se stal velmi uspésnym pravnikem a zastaval post mi-
nistra spravedlnosti statu Virginia. Coby uspésny obchodnik se Ayres zacal
podilet na organizaci fungovani bank, na provozu uhelnych dolt a na dal-
$ich obchodnich aktivitach. Pravé diky zndmosti s Ayresem napadlo Hilla
zalit studovat prava a stat se advokatem.

Hill tehdy navrhl svému bratru Vivianovi, Ze po prijeti na George-
townskou univerzitu vyuzije svého spisovatelského talentu a bude oba dva
na studiich podporovat.

Informace, které Hill tehdy shromazdil, odstartovaly jeho kariéru v psa-
ni a pfednaseni o osobnim tspéchu. Jeho poznatky se staly podkladem pro
osmidilnou sérii Law of Success vydanou v roce 1928 a pro knihu Think and
Grow Rich z roku 1937 (v estiné poprvé vydal Prah pod nazvem Myslenim
k bohatstvi v roce 1990), ktera se stala v oblasti osobniho rozvoje viibec
nejprodavanéjsi knihou vsech dob.

Kniha, do které se nyni chystate zacist, obsahuje pozoruhodné texty

o0 uspéchu sepsané jesté pred vznikem Hillovy prvni knihy. Nezapominej-
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me, Ze kdyz v roce 1908 poridil rozhovor s Andrewem Carnegiem, zbyvalo
do vydani jeho prvni knihy jesté dvacet let.

Béhem téchto dvaceti let Hill psal, vyucoval a pfednasel o svych princi-
pech a vydaval vlastni ¢asopisy Napoleon Hill’s Magazine a Napoleon Hill’s
Golden Rule Magazine. Z ¢lanka otisténych v tomto ¢asopise vznikla kniha,
kterou pravé drzite v ruce. Seznameni se s nékterymi z Hillovych starsich
textt miize byt ptinosné pro ¢tenate, ktefi jiz znaji Hillovy proslulé prace,
ale i pro ty, ktefi se s jeho dilem setkavaji poprvé.

Hill pozdg¢ji ziskal misto v ¢asopise Bob Taylor’s Magazine. V roce 1908
dostal za akol jet do New Yorku, navstivit zde Andrewa Carnegieho a po-
Fidit s nim rozhovor v jeho rozlehlém sidle se ¢tyfiaSedesati mistnostmi.
Carnegie pricestoval do Spojenych statt jako mladik s velmi skrovnym
vzdélanim. Tvrda prace a Gspésné investice z néj ucinily jiz v mladém véku
milionare. Kdyz Hill s Carnegiem hovofil, bylo mu jiz 74 let a proslul za-
lozenim koncernu U. S. Steel. Diky vynosu z prodeje U. S. Steel se Carne-
gie mohl az do své smrti v roce 1919 vénovat dobro¢inné praci a rozdat
350 milionu dolart.

Carnegie Hillovi vypravél o svych zasadach vedoucich k aspéchu a jes-
té béhem rozhovoru mu navrhl, aby vyzpovidal také dalsi vyznamné lidry
a seznamil se s jejich zZivotnimi pribéhy. Hill souhlasil a nakonec sva zjisténi
zobecnil do série principi, jejichz dodrzeni mélo lidem pomoci v realizaci
jejich snt.

Carnegie Hillovy texty o vyznamnych lidech, jako byli John D. Roc-
kefeller, Thomas Edison, Henry Ford ¢i George Eastman, posléze opatfil
uvodem. Sami dostanete prilezitost zjistit, pro¢ Hillovo dilo dosahlo celo-
svétové oblibenosti a ovlivnilo i sou¢asné trendy v osobnim rozvoji vice nez

knihy kteréhokoli jiného autora.
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roce 1908 poridil mlady spisovatel Napoleon Hill rozhovor se zakla-

datelem koncernu U. S. Steel Andrewem Carnegiem a vyslysel jeho
vyzvu k nastudovani pribéhua dalsich uspésnych jedinct. ,,Sepsani filozofie
uspéchu pomtize vyniknout i dal$im lidem,“ povzbuzoval Hilla Carnegie.
Hill jeho zadani vdé¢né prijal a béhem nasledujicich dvaceti let rozpracoval
filozofii uspéchu a zacal o ni prednaset. V jedné ze svych prednasek Hill
poznamenal, Ze po Carnegieho vykladu o filozofii uspéchu se musel vydat
do knihovny, aby zjistil, co slovo FILOZOFIE znamena.
vydat se do Detroitu a udélat tam rozhovor s Henry Fordem, zakladatelem
Fordovych zavodd, ktery zapocal s masovou vyrobou automobilti dostup-
nych pro $iroké vrstvy obyvatelstva.

Kdyz béhem interview ziskaval Hill informace o Fordovi, Ford se mu
mezi fe¢i pokusil prodat automobil ze své tovarny. Hilla informace o au-
tomobilu zaujaly natolik, Ze si jeden ford za 575 dolart okamzité koupil.
Utracené penize pravdépodobné patftily jeho budouci manzelce, jejiz boha-
ti rodice ze zapadni Virginie se ji postarali o véno.

Po navratu z Washingtonu zalozil Hill vzdélavaci instituci Automobile
College of Washington, kde se lidé méli ucit prodavat automobily.

Pravé automobily se totiz staly jeho velkou laskou. Jako chlapec vyrostly
na venkové, kde si jenom mélokdo mohl dovolit vlastni auto, Hill podobné
jako mnozi ostatni povazoval automobily za symbol bohatstvi. Kdyz pak
vysly jeho prvni knihy, zaplatil na tehdejsi dobu obrovskou sumu 25 tisic
dolart za novy Rolls Royce.
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Fascinace automobily ve spojeni se spisovatelskymi ambicemi, které
Hill pocitoval od dospivani, vedla Hilla k psani text(, v nichz automobily
hraly ¢asto dilezitou roli. V Hillové biografii A Lifetime of Riches (Cesky
vydal Talpress pod nazvem Cesta k bohatstvi v roce 1997) se piSe, Ze ,tak
jako miliony jinych Ameri¢anti se narodil do skromnych az chudobnych
pomeért”. To jej nepochybné predurcilo k vagnivému obdivovani az uctiva-
ni osobnosti, jako byl Thomas Alva Edison, vynalezce Zarovky, fonografu
a stovek dal$ich véci; Andrew Carnegie, ktery podobné jako Edison po-
stradal dikladné formalni vzdélani, a presto se mu podatilo zalozit U. S.
Steel; Henry Ford, zakladatel Fordovych zavodd, a desitek dal$ich lidi, kteti
se vypracovali diky vlastnimu usili a pili. Hilla zdjem o lidi, ktefi uspéli,
zatimco ostatnim se to nepodatilo, doslova pohlcoval. Jako mnozi dalsi snil
o tom, Ze tyto velikany blize pozna a naerpa moudrost, kterd je dovedla az
k neoby¢ejnym vysledkim.

Na rozdil od vétsiny podobnych obdivovatelii se v§ak Napoleonu Hillo-
vi jeho sen splnil. Nejenze se s nejvyznamnéjsimi Americany setkal a uci-
nil na né dojem, ale dokonce se mohl cely zivot zabyvat tajemstvimi jejich
uspéchu a zprostfedkovavat je celému svétu.

Hill je mimo jiné autorem série patnacti clankd nazvanych Billboards on
the Road to Success (Ukazatele na cesté k tispéchu), které jsou predstaveny
v této knize presné v takové podobé, jak je Hill zaznamenal na svém starém
psacim stroji. Clinky napsané pied vice nez devadeséti lety jsou dnes pravé

tak uzitecné jako v dobéch, kdy na nich pracoval.



I.

CESTA K USPECHU
PATNACT UKAZATELU







PRVNI UKAZATEL

TOUHA JAKO KONKRETNI
ZIVOTNI CiL

Touiite po Zivotnich uspésich!

Radi byste si poridili vlastni bydleni a zaroven méli v bance uloze-
nou pfijemnou finan¢ni rezervu. Mozna jste zaroven zatouzili po vlastnim
auté a dal$ich vymozenostech, ze kterych byste se mohli tésit ve volném
case.

Pokud se vydate na cestu k uspéchu popsanou v nasledujicich kapito-
lach, ziskate vSe zminéné — a mozna jesté mnohem vic.

Cesta k tspéchu byla objevena, prozkoumana a pro usnadnéni orientace
vyznacdena ukazateli. Tyto ukazatele vam napovi, jak byste se méli zachovat.
Celkem jich bylo rozmistnéno patnact — pokud si preltete, co je na nich
napsano, a budete se jejich poselstvim fidit, v budoucim tspéchu vam uz
nic nebrani.

Autor, jehoz sdéleni najdete na téchto patnacti ukazatelich, zaziva v sou-
¢asnosti velky uspéch. Je majitelem domu, vlastni automobil a ma sluné
konto v bance. Ozenil se a mé& nékolik spokojenych déti. Uspésny a spo-
kojeny je i on sam, ackoli mu na jeho cesté nikdo nepomahal a nepozival
ani zadnych neobvyklych vyhod - jesté nedavno zacinal jako prosty délnik
v uhelnych dolech.

Tento ¢loveék uspél, a pravé tak mbzete uspét i vy, pokud se budete
na cesté za ispéchem ridit zminénymi patndcti ukazateli.

Na prvnim z nich je napsano:

Konkrétni Zivotni cil!
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Jesté dnes si rozmyslete, jaky je vas konkrétni Zivotni cil. Jakmile se roz-
hodnete, svij cil si zapiste, a to jednoduchymi, jasnymi slovy. Musite jej
popsat tak srozumitelné, aby vasim radkim porozumél uplné kazdy.

Pti popisovani svého cile postupujte nasledovné:

Pokud by vasim cilem bylo naptiklad vlastnit diim, automobil a pékné
konto v bance a zaroven mit pfijem umoznujici vysetfit si volny ¢as k odpo-

¢inku a zabavé, uvedli byste pfi definovani svého cile néasledujici:

Mym konkrétnim Zivotnim cilem je viastnit dium, automobil
a pékné konto v bance a zdroveri mit prijem umoZrnujici vysettit si
volny cas k odpocinku, relaxaci a zabavé. Na oplatku budu za tyto
Zivotni radosti poskytovat nejlepsi sluzby, jakych budu schopen,
a budu k prdci pristupovat tak, aby byl kazdy, kdo za mé sluzby
zaplati, plné spokojeny s vysledkem. Abych dosdhl toho, Ze miij
zameéstnavatel bude vZdy spokojen s mym vykonem, budu se vZdy
snazit odvést nejlepsi vykon, jakého jsem schopen, bez ohledu
na odménu, jakou za svou prdci dostavam. Citim totiz, Ze s ta-
kovym pristupem stoupnu v cené u svého zaméstnavatele a ve vy-
sledku budou mé sluzby skvéle odmeénény. Ke svému konkrétnimu
cili pripojuji podpis a stvrzuji, Ze si sviij slib budu procitat kazdy

vecer pred spanim béhem dvandcti po sobé jdoucich dnil.

Psychologové tvrdi, ze kazdy, kdo sepi$e sviij konkrétni cil podobnym
zptisobem, jaky jsme vidéli vySe, a pak si jej poctivé po dvanact vecert
predditd, se naplnéni svého cile docka.

M¢éjte na paméti, ze pravé konkrétni cil je prvnim krokem na cesté
k uspéchu, a nezapominejte, Ze autor ukazatelil, o nichZ kniha pojednava,
zadinal jako obycejny délnik v uhelnych dolech s minimalnim vzdéldnim,
a presto se mu podarilo rychle uspét. Pokud se budete drzet sméru vytyce-

ného v této knize, uspéch si jisté najde i vas.
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Zanedlouho od chvile, kdy sepi$ete sviij konkrétni cil, za¢nete pozoro-
vat, Ze chod véci se za¢ind ménit podle vaseho prani. Zjistite, Ze vasi spo-
lupracovnici vés berou vaznéji a ze va§ zaméstnavatel si zacal v§imat vasi
prace a zdravi vas s dosud nevidanym usmévem. Neviditelné sily vam pri-
spéchaji na pomoc a vam se za¢ne dafit tak, jako by vés na vasi cesté prova-
zela armada pratelsky naladénych lidi hotovych pomoci vam se v8§im, ¢im
se zabyvate.

Zaroven si povSimnete, Ze i vy se ve vztahu ke svym kolegtim a nadrize-
nym zacinate chovat pratel$téji. Budete trpélivéjsi pti rozhovorech s prateli
ajejich sympatie k vam se budou stale vice prohlubovat. Nakonec se zbavite
vSech nepratel - vSichni se k vam za¢nou chovat mile a pomahat vaim v na-
pliiovani vaseho cile.

To v8e vam slibuji jako ¢lovék, ktery se uvedenymi pokyny ridil a ovéril
si, ze funguj!

Nemeéjte obavy, Ze by ve vasem pripadé nezafungovaly. Jednoduse
se drzte uvedenych instrukei a rad, které budou nésledovat. Uvidite, Ze
do roka ode dne, kdy se tento text dostal do vasich rukou, budou vasi prate-
lé obdivovat vasi osobnost a z vas se stane pritazlivy, vSemi oblibeny clovek.
Navic zjistite, Ze vas vas$i znami sami sméruji k novym prileZitostem, a to

jednoduse proto, Ze z vas maji dobry pocit.

Dominantni touha utvari cely vas svét

7«

»Kazdy se chova podle toho, jak v hloubi duse smysli.“ Toto biblické ptislovi
v sobé ukryva poselstvi, které podvédomé ovliviiuje nasi pozornost. I kdyz
hebrejsti uc¢enci neméli k dispozici zjisténi moderni psychologie, vystihli
podle Johna Hermana Randalla, autora knihy Culture of Personality, psy-
chologicky poznatek, podle kterého veskeré mysleni vyvéra z citi a emoci
obsazenych v nasi mysli. Osobnost chipana jako sebe si uvédomujici ce-
lek spojujici v sobé rozum, city a vili se projevuje na zakladé kreativniho
procesu, ktery za¢ind prvnim emoénim podnétem, pokracuje pfemyslenim

a zavrSuje se aktem vile. Ve své posledni analyze Randall uvadi, Ze nase
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prozivani urcuji takzvané dominantni touhy. Nase osobnost pak vznika
rozvinutim téchto tuzeb.

Svét kazdé osobnosti tudiz formuje jeji dominantni touha. Jinymi slovy
feceno, kazdy clovék je takovy, jaka je jeho dominantni touha. Vsichni lidé
touzici po né¢em se svym zptisobem modli. Dominantni touha marnotrat-
nika znéla: ,,Dej mi dil statku, kteryz mné ndlezi.“ Peary tvrdil, Ze po ¢tytia-
dvacet let neprestal ve dne v noci snit o svém jediném Zivotnim cili — o do-
byti severniho pélu.

Také dalsi vyznamné osobnosti dosahly uspéchu naplnénim svych do-
minantnich tuzeb — Edison vynalezl Zarovku, Stevenson zkonstruoval parni
lokomotivu, Fulton vynalezl prvni komer¢né vyuzivany parnik, Napoleon
ovladl Evropu, Johanka z Arku se zasadila za nezavislost Francie, Pavel
z Tarsu $ifil kiestanstvi. At jsou nase modlitby spravné, nebo nespravné,
vzdy plati, Ze se nam vrati jako bumerang. Proto je zapotfebi, aby nase do-
minantni touha byla ¢ista, nesobecka a v souladu s Bozi vtili.

Kdyz poznate né¢i stalé touhy, mtizete z nich jako z horoskopu vy¢ist,
¢im se takovy ¢lovék stane. Ukazte mi, jaké obrazky si lidé vési na stény,
jaké knihy maji v knihovnach, na jaké filmy chodi do kina, jakymi prateli
se obklopuji, a ja vam povim, o¢ ve svych modlitbach prosi. Nase podvédo-
mi totiz ovliviiuje jak zdroje nasi imaginace, tak véci, které mame vepsané
ve svém srdci, rozhovory, jichZ se ucastnime ve svych snech, a nd§ myslen-
kovy svét.

Jestlize nase dominantni touha urc¢uje podobu naseho svéta, je jedinym
moznym zpiisobem, jak pro sebe vytvorit krasny svét, premyslet — slovy
Ralpha Walda Trina - ,,srozumény s nekoneénem’, promyslet — slovy slav-
ného Keplera - ,Bozi otazky po Bohu samotném® a mit na paméti slova
modlitby: ,,Bud vile tva.”

Existuje jediny zpiisob, jak néceho takového dosahnout. Musime usi-
lovat o Bozi pfitomnost. Na§ Pan nam prostfednictvim Pisma ukazuje jak:
»Kdyz se modlis, vejdi do svého pokoje, zavii dvete a modli se ke svému

Otci, ktery je vskrytu.“ Néco podobného by nam poradili i psychologové,
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kdybychom po nich chtéli recept na efektivni mysleni. Psychologové i mys-
tici se totiz shodnou na téze metodé napojeni se na ,Bozi trin® Nejsme
definovani pouze tim, co si myslime, ale také tim, jak se ve svych srdcich
modlime. Modlitba ndm umoznuje ziskat kontakt s univerzalnim védo-
mim, s energii mystické lasky vsech zivych bytosti, s vé¢nym Bohem - na-
$im nebeskym Otcem.

Méli bychom se neustale snazit o priblizeni k Bohu. Modlitby bychom
méli spi§ nez jako ptimluvu chapat jako spojeni s vy$§im védomim, jako
tvorbu a moznost realizace. Schopnost modlitby je nejvétsim bohatstvim,
jaké ¢lovék ma. Neni nutné ani Zadouci, aby vas potomek pred ulehnutim
k spanku odrikaval vecerni modlitby ze strachu, Ze na néj Btih zapomene
a prestane na néj v noci davat pozor. Své déti u¢ime vecernim modlitbam
proto, Ze jim chceme pomoci nalézt cestu k Bohu a pfivést je k tomu,
aby v dospélosti spojily své hlavni touhy s Bozi existenci. Takovy pfistup
skute¢né funguje. Reverend James Higgins mi vypravél, ze az do jedena-
dvaceti let se nikdy nesetkal s Bibli, nikdy nevkro¢il do kostela, ani v ném
neslysel nikoho odrikavat ve¢erni modlitbu ¢i Otéenas. Ten jej ale naudila
jeho matka a on ho odiikéval kazdy vecer a kazdé rano od nejutlejsiho
détstvi. Poté, co uslysel prvni vefejnou modlitbu, rozhodl se konvertovat
a pozdéji také zasvétit svij zivot draze duchovniho. Jeden springfieldsky
student mi fekl: ,,Pfednasky z aplikované psychologie pani McCollumové
mi umoznily uvédomit si, Ze vira mé matky ma védecky zaklad, a to mé
naplnilo dojetim.“ Matky, které uci své déti, jak se spravné modlit, se cho-
vaji doopravdy moudre.

Skute¢né modlitby pak predstavuji dominantni touhy sméfované

k Bohu. Pravé modleni proto vyznamné utvari nasi osobnost.

Modlitby jsou Cisté touhy duse,
vyfcené Ci nevyslovené.

Jsou ohném, ktery v skrytu dyse,
ukryty kdesi v hrudi tvé.
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K Bohu bychom se neméli obracet s prosbou o zdzrak a splnéni svych
prani. Méli bychom jej prosit, aby nam doptal dostatek kreativni energie,
s jejiz pomoci bychom sami mohli konat zazraky ve prospéch lidstva.

Kazdé rano proto prosme Boha, aby nam dopral zdravi, $tésti a uspésné
splnéni nasich dkold. Budeme tak zZivotem prochazet s védomim, Ze nam
Bith dodava energii pro nase snazeni, a budeme sami usilovat o zZivotni na-
plnéni. Bozsky duch je schopen bozskych ¢intl. Soustfedéni a modlitby jsou
nasi nejvétsi hodnotou, protoze nam poméhaji stat se uspésnymi lidmi, kte-
i oddané slouzi ostatnim.

V podobném duchu se nesou také slova Clintona Scollarda:

Meéli bychom alespont hodinu z kazdého dne
vyhradit svatym vécem - kdyz ranni slunce
nahlédne oknem do pokoje, nebo kdyz mésic
na nebi zazdti jako nalestény topaz,

tehdy, kdyz drozd rozezni navecer

tesklivy ndpév. Jedinou hodinu

spocinout v tichém rozhovoru.

Ubohd duse najde uitociste,

neviditelnd ktidla ji pomohou vzlétnout

a ocitnout se v bilé zari Nevyslovného.

Asi pred dvaceti lety napsal jeden jizansky autor knihu nazvanou Up
From Slavery (Pry¢ z otroctvi, pozn. prekl.). Ackoli uz neni mezi nami, jeho
dilo stéle Zije a s nim i jeho jméno, které bude znamé pro mnoho nadcha-
zejicich generaci. Soudasti jeho odkazu je i primyslova $kola v alabamském
Tuskegee, kterou zalozil pro pfislusniky rasy, k niz sam patfil.

Sam jsem si knihu neddvno poprvé precetl na doporuceni Lincolna Ty-
lera, vynikajiciho newyorského pravnika, a citim se ponékud provinile, ze
jsem ji nepoznal uz davno, protoze jde o knihu, s niz by se mél seznamit

kazdy mlady muz a mladd Zena.
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Jestlize ¢as od ¢asu pocitujete ztratu motivace, jdéte si tuto knihu roz-
hodné vyptjcit do knihovny - doctete se v ni o skute¢nych divodech k re-
zignaci.

Booker T. Washington se narodil jako otrok. Nikdy se nedozvédél, kdo
je jeho otcem. Kdyz doslo ke zruSeni otroctvi, pocitil nehasnouci touhu
po vzdélani. Slovo touha je zde vytisténo kurzivou kvuli zddraznéni speci-
fického vyznamu, ktery v tomto kontextu nese.

Washington se tehdy doslechl o $kole pro barevné ve virginském Hamp-
tonu. Ackoli byl zcela bez prostiedkd, rozhodl se, Ze se z chatrée v zapadni
Virginii do Hamptonu pésky vyda.

V Richmondu si udélal nékolikadenni pauzu, aby zde mohl vykonavat
pomocné prace pri vyklddce zbozi z lodi. Spaval v pristavu a jako postel
mu slouzila tvrda zem. Z penéz vydélanych praci na lodi se snazil usetfit
co nejvice, a tak utracel pouze nékolik centi denné za prosté jidlo. Celé
noci nad svou hlavou slychal rytmicky zvuk krokt kolemjdoucich, coz jeho
prebyvani v pfistavu je$té znesnadnovalo.

Ale nezmérna touha ziskat vzdélani ho hnala vpfed. Pravé nezdolnd
touha nds vede k cili bez ohledu na barvu kaize ¢i mnozstvi knih, které
vlastnime.

Kdyz byla prace na lodi hotova, Washington se znovu vydal na cestu
do Hamptonu. Na misto dorazil s majetkem ¢itajicim padesat centtl, vypo-
védél vyucujicim svij pribéh a oni si jej prohlédli, aniz by dali najevo, zda
mize byt ke studiu pfijat.

Nakonec byl pripustén k prijimaci zkousce - ta sice neméla mnoho spo-
le¢ného s testy zaddvanymi na univerzitach, jako jsou Harvard, Princeton
¢i Yale, zkouska to ale kazdopadné byla. Zena, kterd méla $kolni zaleZitosti
na starost, mu totiz nakazala, aby vesel do budovy a uklidil tam jednu mist-
nost.

Washington se vrhl do prace s vervou, protoze ho pohanéla obrovska
touha po prijeti do $koly. Nejprve mistnost celkem ¢tytikrat zametl a pak ji

jesté ¢tyrikrat peclivé vytrel hadrem na podlahu.
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