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KDYZ JSEM SE DOSTAL K MYSLENKAM Rogera Hamiltona pred
deseti lety na jedné z jeho prvnich akci v Londyné, netusil jsem,
Ze mi to obrati cely mij svét naruby.

Ani jako Uspésny, vzdélany a zcestovaly manazersky poradce
a spolumajitel londynské konzultaéni firmy jsem se nad koncep-
tem bohatstvi prili§ nezamyslel. SpiSe naopak, nezajimalo mé to.
Taky jsem se nevidél jako podnikatel, co by objevoval a prinasel
svétu néco prevratného. Jako expert nebo profesional, co rozumi
byznysu a mé rad lidi, to ano, ale jako podnikatel ne.

Setkani s Rogerem a jeho filozofii a ptristupem Dynamiky
bohatstvi to vSechno ze dne na den zménilo.

S Dynamikou bohatstvi se mi oteviel nevidany svét moznosti.
Objevil jsem Uplné novy pohled na bohatstvi a podnikani, ktery mé
okouzlil, inspiroval a osvobodil. Zac¢al jsem kone¢né jasné chapat
svlj prirozeny talent, i to, jak jej uplatnit ve své praci. Najednou uz
nebylo nutné oddélovat to, co mé bavi a co délam prirozené dobre,
od zplisobu, jak si vydélavam. Naopak, vyjasnilo se mi, jakou hod-
notu skute¢né dokazu prinést svym partnertiim a klientam, kdyz
jsem sam sebou. Pochopil jsem, Ze kazdy, a to znamena i ja, maze
rozvijet své opravdové bohatstvi a byt podnikatelem. Pfirozenym
zpusobem. Smysluplné a s inspiraci. A to bylo pro mé revolucni.

Pamatuji si, jak jsem poprvé letél plny oc¢ekavani i s manzel-
kou Beou na Bali. Dynamika bohatstvi nas oba zaujala natolik,
Ze jsme se ji témér okamzité rozhodli vénovat vice a do hloubky
primo s Rogerem. Nasledovaly dalsi cesty na Bali, dalsi tréninky,
mentoringy, izka spoluprace s Rogerem, i nové projekty s mezi-
narodnim rozsahem.

Na globalnim féru Dynamiky bohatstvi a talentu jsem v pri-
béhu let s nadSenim z prvni ruky sledoval, jak vznikaji nové
koncepty, postupy a nastroje, testoval, jak funguji v praxi se



stovkami podnikatelt, manaZer a ¢lenl jejich tymu, a taky
kouct a konzultantt. V nékterych pripadech jsem mél prilezitost
se podilet i ptfimo na jejich tvorbé. Byl jsem naptiklad u toho, jak
vznikalo Spektrum bohatstvi, i jaké nadSeni se spojovalo s pripra-
vou a spusténim testu Génia, dvou klicovych konceptt, na kterych
je postavena tato knizka.

Jeden z naSich projektd nés pred mnoha lety podnikatelsky
i srdcem zavél z Londyna na Slovensko a do Cech, kde jsme se
o tento inovativni pristup a mozZnosti, které nabizi, rozhodli
podélit s podnikateli a pokrokové naladénymi lidmi u nés. Tehdy
jsme zacinali v malém, s hrstkou nadSenct. Postupné jsme spolu
s rostouci komunitou partnerti oslovovali vétsi a vétsi skupinu
priznivcl Dynamiky bohatstvi - otevienych a odhodlanych pra-
covat, podnikat a prosperovat v souladu se svym talentem, vasni
a poslanim.

[ proto mam nesmirnou radost, Ze se Rogerova kniha Mapa
ke skutecnému bohatstvi dostava i k ceskému a slovenskému ¢tenati.

To, co drzite v rukou, je vice nez jen knizka, na jakou jste
bézné zvykli. Je to brana do fascinujiciho svéta bohatstvi a pod-
nikani - vevnitt a navenek - jak ho mozné neznate. Zaroven je
to prakticky manudl, jak se v tomto svéte prehledné, s jistotou
a s davérou pohybovat.

Jak néazev knihy naznacuje, dostanete k dispozici kom-
pletni mapu spolu s GPS, které vas podle typu vaseho talentu pove-
dou krok za krokem, abyste si své bohatstvi uvédomili a dokazali
jej naplno a umné rozvinout.

Nejedna se o knihu na jedno ¢teni, ale o pruvodce, ke kterému
se jako k moudrému uciteli mliZete stale vracet, hledate-li zpusob,
jak prekonat stavajici prekazky, nejlépe vyuzit nové (podnikatel-
ské) prilezitosti nebo navod, jak na své cesté pokracovat dale.

Cteni této knizky, podobné jak budovani bohatstvi a podni-
kani, miiZe byt pro vas hrou. Zabavnou, pou¢nou a smysluplnou.

Proto vam doporucuji - kdyZ se ji rozhodnete hrét, hrajte ji
s radosti, zvédavosti a naplno.

Jan Polak, brezen 2017



POZDRAVY
Z BALI

HONGKONG, VANOCE 1988: bylo mi devatenict, sedél jsem
v pokoji spolu s rodici, bratrem a sestrou a povidali jsme si o tom,
kde bychom chtéli byt za tticet let. Zajimavé bylo, Ze jsme vSichni
fantazirovali o tomtéZ: Ze budeme vlastnit resort na rajském ost-
rové, kde budeme travit ¢as vSichni pohromadé a zit v ptirodé.
Nebyli jsme bohati a mit vlastni resort jsme si nemohli dovolit ani
néhodou, ale obdobi mého détstvi jsme stravili na plazich Papuy
- Nové Guiney, a to byly velice $tastné roky. KdyZ to srovndm
s Hongkongem - no, vlastné se to viibec srovnat neda.

VSichni jsme se tehdy shodli na tom, Ze to je jen nddherny
vanoc¢ni sen, a ja jsem odjel studovat architekturu na univerzité.
V patém ro¢niku sedmiletého studia jsem si ale uvédomil, Ze nez
uvidim, jak mé vzdélavani kone¢né ptinasi plody, bude to trvat
jeSté cela desetileti. Na to, az mi bude Sedesat a budu kone¢né
sklizet odménu za svou praci, jsem véru cekat nechtél! Znovu
jsem se zamyslel nad tim snem, Ze jednoho dne budu mit resort
na rajském ostrové. Moc jsem si to pral, ale jako architekt bych to
nedokdzal zrealizovat ani za tticet let.

Védél jsem, zZe potrebuji jinou a rychlejsi cestu k tspéchu. A tak
jsem se rozhodl ze skoly odejit a zacit tu cestu hledat.



Bylo to téZké rozhodnuti, zejména proto, Ze otec chtél, aby ze
meé byl architekt. KdyzZ jsem se rozhodl, zavolal jsem mu a rekl
jsem: ,Tati, pokud nékdy budu projektovat budovy, nebudu to
délat jako architekt. Budu to délat jako majitel nemovitosti, ktery
maé penize na to, aby si zaplatil ty nejlepsi architekty.” A cekal
jsem, co na to rekne.

Tata byl prekvapeny a jeho hlas znél zklamané, ale nakonec
tekl: ,Jestli opravdu citis, Ze to musis udélat, udélej to.“ S kama-
radem jsme se rozhodli, Ze zaloZime vlastni firmu, a rozjeli jsme
podnikani v oblasti vydavatelstvi - s minimem penéz a s jesté
mens$im mnozstvim zkuSenosti.

A tak, o pét let pozdéji, mi najednou tahlo na tticet, zil jsem
v Singapuru a tidil jsem sv0j maly zacinajici realitni casopis.
Obrovsky krok na cesté za okamzitym uspéchem! Snil jsem
o bouflivém finanénim uspéchu, ale splnéni toho snu jako by
porad leZelo v zamlZzené, vzdélené budoucnosti.

A vtom nastal ten kriticky okamzik: propadal jsem se hloubéji
a hloubéji do dluhti. Drel jsem do imoru, ale sdm sobé jsem platil
velmi malo. Mél jsem pocit, Ze nemam na vybér: kdyz firma roste,
musim najmout dal§iho ¢loveéka nebo zaplatit za dalsi marketing,
aby rostla jesté vic. Vidél jsem to tak, Ze jakmile se firmé bude datit,
bude mi i vic platit. Mél jsem za to, Ze musim vlozit v§echny vydé-
lané penize zpatky do byznysu. Dlisledky tohoto rozhodnuti se pak
projevily velmi zfetelné, a navic verejné.

Jednou vecer jsem se vracel dom, zcela ponoren do myslenek
na to, co musim udélat zitra, kdyZ vtom jsem si vS§iml, Ze se v nasi
ulici strhl néjaky povyk. Nékdo kficel. Spis to ale znélo jako plac.
Sousedi byli venku a celé drama sledovali. Kdyz jsem ptisel bliz,
vidél jsem, Ze se divaji na nds§ diim. A Ze pla¢e moje Zena Renate.
Nasi teprve ro¢ni dceru Kathleen, ktera vypadala velmi skli¢eng,
pritom drzela v naruci. Dohadovala se s muzem stojicim pred
nékladakem - odtahovym vozem, ktery zrovna pomoci hadku zve-
dal na3e auto.

Pribéhl jsem k nim. ,Auto ndm vzit nemuiizete. Prosim...,“ sly-
Sel jsem, jak Renate zadoni. Rozhlédla se, a uvidéla mé.
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,Co se déje?” zeptal jsem se.

Jako bych to nevédél: zase jsem za auto nezaplatil. Renate mi to
pripominala a ja jsem sliboval, Ze zaplatim. Ale nezaplatil. Na t¢tu
prosté nebylo dost penéz. Ackoli jsem se snazil pasobit dojmem,
Ze se mi dati, ve skutec¢nosti jsem se kazdy mésic propadal do
vétsich a vétsich dluhli a doufal jsem, Ze se to vSechno jednoho
dne obréti. A ted, zatimco ten muz chystal auto k odvozu, vSichni
okolo vidéli, jak na tom opravdu jsme.

yZaplatime vam zitra!“ ekl jsem ridici.

Ten jen zavrtél hlavou a podal mi razovy listek. ,Tady mi to
podepiste,” vyzval mé. ,A zavolejte si na to ¢islo na stvrzence.”

Dival jsem se, jak odjizdi, a Renate zahanbené odesla domu.
Sousedi mi jeden po druhém vénovali soucitny pohled a pak se do
svych domov1 vratili i oni. Ted jsem byl sdim. Nemél jsem penize,
auto ani sebeuctu. Bylo ziejmé, Ze jsem ohledné svého podnikani
lhal sdm sobé - nevsimal jsem si toho, jaky stres ptisobi mé Zené,
mé mladé rodiné i mné samotnému.

Jak jsem tam tak stal v prazdné ulici, rozhodl jsem se zménit
své priority — a to jednou provzdy. Ale jak? Ne Ze bych to nezkousel
uz predtim. Cetl jsem knihy a vedl fe¢i o tom, Ze ¢lovék ma nejdiiv
platit sobé¢, ale zadné z nich mi nevysvétlila, jak vydélat penize,
abych si mohl zaplatit, zplisobem, ktery by pro mé byl snadny
a prirozeny. Cetl jsem knihy o tspéchu, o vedeni a o vytvareni
bohatstvi, ale ¢im vic jsem cetl, tim jsem byl zmatenéjsi: rady
obsazené v kazdé nové knize jako by popiraly to, co jsem zrovna
docetl.

Jedna kniha zdaraziiovala, jak je dilezité Splhat po firemnim
Zebticku, zatimco dalsi tvrdila, Ze jako zaméstnanec nikdy nezbo-
hatnu a Ze mi bude lip ve vlastnim podnikani. Nékteré rikaly, at se
ridim svou vasni, jiné, at se ridim ticelem. Nékteré mé nabadaly, at
jsem troufaly a podstupuji velkd, odvazna rizika, dalsi mi radily,
at jsem opatrny a postupuji po malych kriccich. Jedny tikaly, Ze
klicem k bohatstvi je obchodovani na burze, zatimco jiné ho zcela
zavrhovaly a doporucovaly sitovy marketing, online marketing
nebo investice do nemovitosti.
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A tak - s hlavou jak patraci baléon - jsem se zamé¥il na velké
podnikatelské vzory. To ale taky moc nepomohlo. Richard Bran-
son piSe, Ze je nutné byt podnikatelem-dobrodruhem, ale Jack
Welch predklada diikazy ve prospéch toho, Ze vrcholu muzete
dosahnout jen tehdy, pracujete-li pro druhé. Oprah Winfreyova
ukazuje, Ze je tteba jit vpred a zaftit spolu s hvézdami, zatimco
Mark Zuckerberg zase nejradéji Gtoci zezadu, zakukleny do své
kapuce. Warren Buffett a Bill Gates jsou sice skvélymi partaky
v bridzZi, ale jejich cesty k uspéchu byly naprosto rozdilné: Buffett
investuje do mnoha podnikt, ale nikdy do zadnych high-tech
projektid; Gates zase zaméril cely svij Zivot na péstovani jednoho
jediného high-tech byznysu.

Priznavam, Ze jsem nemél nejmensi tuseni, co je to pravé pro
mé. A tak, protoZe se mi nedatilo nalézt Zadny jasny smér, jsem
se nakonec vydal tou nejobvyklejsi cestou: pokusu a omylu. Tim
jsem dosahl toho, Ze mi vzali auto. Toho vecera, na pokraji zou-
falstvi, jsem ucinil rozhodnuti. NeZ abych se jen ztracel ve zméti
vSech téch protichtidnych rad, najdu si svou vlastni cestu. To roz-
hodnuti mé vedlo nejen k nalezeni vlastni cesty, ale k budovani
bohatstvi jsem objevil dokonce celou mapu.

Rychly posun nékolik desetileti vpred: nyni piSu tuto knihu
ze svého vysnéného resortu na Bali a popisuji, co jsem se od toho
vec¢era naucil. Ziju tady tu lepsi ¢ast posledniho obdobi, ¥idim
tetézec podnikill a vénuji se mentoringu pro socialni podnikatele,
kteri pasobi po celém svété.

NeZ jsem se sem dostal, ucinil jsem spousty rozhodnuti, dob-
rych i Spatnych. Ale ten kvantovy skok, ktery mé vymrstil na tuto
cestu vytvareni bohatstvi, neptiSel tenkrat, kdyZ jsem snil svij
sen a rozjel svlij prvni byznys. PtiSel o tri roky pozdéji, tenkrat
vecer v Singapuru, kdyz mi vzali auto. Tehdy jsem se zavazal, Ze si
ten sen splnim a vytvorim jasny plan, jak toho dosahnout.

Poprvé jsem si stanovil osobni plan p¥ijma, a ten jsem nadradil
nad sv{jj plan obchodni. Zacal jsem se zamétovat na své silné stranky,
a na nich stavét. Prestal jsem si platit méné, nez vlibec potrebuji
k preziti, a doufat, Ze mi mtij byznys jednoho dne vydéld miliony.
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Vytvotil jsem si vizi a plan, podle néhoZ bude muj ¢isty osobni proud
penéz po odecteni ndkladi kazdé tfi mésice nartistat. B€hem jedi-
ného meésice uz byl miij penézni proud pozitivni. Po ptil roce dodr-
Zovéni planu uz jsem mél kazdy mésic navic 500 dolarti, které jsem
si mohl odloZit stranou. Dal jsem se drzel planu, a za dalsi dva roky
vzrostl mdj mési¢ni osobni proud penéz pro investice na vice nez
10 000 dolarti. JeSté pred tricitkou jsem se stal multimilionatem
a mél jsem dost penéz i ¢asu na to, abych podporoval lidi a aktivity,
kterym véfim - a to pouze tim, Ze jsem zménil své zaméreni.

Jinymi slovy, ten kvantovy skok, ktery se odehral tenkrat
v Singapuru, byl zarovert mym prvnim krokem v objevovani této
Mapy ke skute¢nému bohatstvi, o kterou se s vami chystam podé-
lit: zvolit si destinaci a pak si umést cestu, kterd mé tam dovede.
Abyste tuto Mapu ke skute¢nému bohatstvi mohli vyuzit, méli
byste védét, kam chcete jit, ale nebude vadit, pokud zatim nevite,
kdo nebo kde jste.

Mapa ke skute¢nému bohatstvi totiZ nabizi presné to, co prave
potiebujete: GPS navigaci na cesté k vaSemu tspéchu. GPS je vic
nez jen mapa. Ukazuje vam, kde jste a kam jdete, nabizi vaom nej-
lepsi trasy a urcuje konkrétni kroky, jak se tam dostanete. A ja
vam slibuji, Ze vam poskytnu totéz: stejnou jasnost zalozenou
na vasi prirozené ceste.

Svij prvni byznys jsem zaloZil jesté jako teenager. Postupné
prisly desitky spole¢nosti, které jsem postavil, prodal, ptivedl na
buben, zlikvidoval a vybudoval jesté pred tricitkou, a tisice lidi,
které jsem mentoroval a s nimiz jsem pracoval po tticitce. Diky
tomu jsem ¢im dal tim jasnéji vidél, Ze nez na své cesté k bohat-
stvi postoupime na dalsi Groven uspéchu, prochazime vsichni
stejnymi stadii uceni a stejnymi zlomovymi okamziky. VSichni
se nachazime na téZe mapé, jen na jinych mistech. Tato Mapa
ke skute¢nému bohatstvi neni jen dvojrozmérnou mapou krajiny.
Je to trojrozmérna dokumentace budovy, kterou projektoval mgj
vnitfni architekt a kterd se nazyva Majdk bohatstvi.

Majak bohatstvi ma devét urovni, které odkazuji k deviti
fazim bohatstvi. Nazyvaji se Obét, Prezivajici, Pracovnik,
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Sélista, Hrac v orchestru, Dirigent, Garant, Skladatel a Legenda.
Je to, jako kdyz zdolavate horu: jak postupujete vys a vys,
potrebujete jiné strategie a jiné vybaveni. Vy i ja jsme kazdy na
nékteré z téchto trovni. To, co bychom ted méli udélat, zalezi
na tom, na jaké urovni se nachazime.

NezZ v3ak budete schopni urcit, v jakém stadiu - nebo na které
Urovni - Majaku bohatstvi se pravé nachazite, musite védét, z které
strany do néj mdte vstoupit. Kazda z jeho Ctyf stran koresponduje
s jednim ze ¢tyt typl génia, ktery bohatstvi vytvari. Tyto typy
se oznacuji Dynamo, Plamen, Tempo a Ocel. Je a jejich propojeni
s Majakem bohatstvi probirdm v ¢asti 1. Teprve potom se mizete
zamerit na druhou a treti ¢ast knihy, které pojednavaji o prvnich
Sesti urovnich, na nichZ si budujete pozitivni penézni proud, pla-
nujete zivot, ktery si zaslouZite Zit, a provadite odpovidajici zmény.

Génia ma totiz v sobé kazdy z nas. Jakmile si to uvédomime,
najdeme svUj vlastn{ vnit¥ni systém vedeni. Ted uZ vim, Ze infor-
mace z knih a podnikatelské vzory, které jsem pred lety studoval,
nebyly Spatné. A Spatny neni ani nikdo z téch GiZasnych autord,
kteti pisi dnes. VSichni jsou na téZe mapé. Kazda jejich rada je
spravna, jestlize se zrovna nachdzite na té spravné urovni, ale
bude Spatnd, pokud jste na jiné irovni nebo mate jiny typ génia.

Smér je néco jiného nez informace. Informace jsou celd mapa.
Smér znamend, jak se dostanete z bodu A do bodu B.V dne$ni dobé
informaéni ekonomie nepottebujete vice informaci. Potfebujete
smér. S pomoci GPS lze vzdycky najit smér za predpokladu, ze
vite, kde jste a kam jdete. V tuto chvili pottebujete zjistit, ktery
je ten spravny smeér pravé pro vds. Ne pro kazdého. Ne pro mé
a mého génia, ale pro vds a vaseho génia.

A proto vasim prvinim krokem bude udélat si Test génia a Spek-
tra bohatstvi - ted hned! (pokyny najdete na www.mapabohatstvi.
cz/mbtest)

Tuto Mapu ke skute¢nému bohatstvi jsem deSifroval v posled-
nich deseti letech, zatimco jsem se vénoval mentoringu a pra-
coval s lidmi z vice nez osmdesati zemi po celém svété. DA se
rict, Ze voditka, ktera tato Mapa nabizi, uz vyuzivaji lidti z celé
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zemékoule. Diky nim se dostali z dluhti a dosahli milionovych
ziskli, mohou se vénovat charitativnim ¢innostem, které ovliv-
nuji miliony lidi, doséhli kariérniho tspéchu, zlepsili kvalitu ¢asu,
ktery travi s rodinou atd.

A tak s naprostou sebejistotou tvrdim, Ze bez ohledu na to,
jaké jsou vaSe cile - at se chcete jen zbavit finan¢niho stresu,
vybudovat bohatstvi pro svou rodinu nebo si zajistit smyslupl-
néjsi praci, ktera vas bude vice napliovat - v mé Mapé ke skutec-
nému bohatstvi najdete konkrétni kroky, které je tfeba na vasi
osobni cesté udélat.

A proto, neZ se pustite do dalsiho Cteni, je nezbytné, abyste si
udélali Test svého génia a Spektra bohatstvi a zjistili, jaky je vds
prirozeny génius a vase uroven v Majdku.

Jesté par poslednich slov, nez se do toho pustime: nikdo nemiize
projit nebo Splhat Majdkem bohatstvi sam. Jiskra totiz ¢asto pte-
sko¢i od né€koho jiného - nékoho, kdo dopliiuje vaseho génia. Svijj
tym budete na cesté Mapou ke skute¢nému bohatstvi pritahovat
postupné a ja doufam, Ze se o své zazitky podélite i s ndmi na nasi
webové strance Mapy ke skute¢nému bohatstvi: www.mapabohat-
stvi.cz /online.

VSichni jsme na cesté k posileni vlastniho bohatstvi a bohat-
stvi lidi kolem nas spole¢né. Tuto misi jsem nazval Celosvétové
bohatstvi - je to nase schopnost kolektivné vice vytvaret a vice
prispivat. Vlastné uz jen to, Ze jste si koupili tuto knihu, znamens,
Ze jste udélali néco jinak.

Cést z vytézku prodeje této knihy je vénovéna na vzdélavani
a podnikatelskou gramotnost déti (i dospélych), které tak ziskaji
potiebné znalosti a s nimi i vyhodu v tomto proménlivém svéte.

Dékuji vam, Ze jste se vydali na tuto cestu s ndmi a trochu - ale
velmi zdsadné - jste ovlivnili svét.

Ok, jste pripraveni? Budeme carovat.

— Roger
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VYZVA K AKCI

Udélejte si Test svého génia
a Spektra bohatstvi!

Devét Urovni Ctyri strany
A i Génius
&&L)  Uttrafialova: Legenda 9
@ Fialova: Skladatel A
@ Indigova: Garant 7
% Modra: Dirigent 6
) s Génius Génius
Zelend: Hrac v orchestru 5 Oceli | Plamene
@ Zluta: Solista 4
?J"% Oranzova: Pracovnik 3
@ Cervena: Prezivajici 2
e InfraCervena: Obét' I $eer2'::

K TOMU, ABYSTE SI MOHLI udélat Test svého génia a Spektra
bohatstvi, nasledujte instrukce na internetové strance
www.mapabohatstvi.cz/mbtest.

Vysledek testu je nezbytny k tomu, abyste porozuméli, jak tato
kniha funguje, a abyste s jeji pomoci mohli kracet po své cesté.

Po jednoduché registraci mlizete pristoupit k testu. Ten vam
zabere priblizné patnact minut. Po jeho dokonceni obdrzite e-mai-
lem dvé zpravy:

e Prvni zprava ptijde ihned a dozvite se z ni, jaky je vas pri-
rozeny génius. To bude va$ kompas na cesté touto knihou



a Majakem bohatstvi. Pro¢ je diilezité znat svého génia, se
dozvite v kapitole 1.

« Druhd zprava dorazi kratce nato a vy se z ni dozvite, na
které Girovni Majdku bohatstvi se momentédlné nachazite.
Majak a vSechny jeho urovné si vysvétlime v kapitole 2.

Pro¢ dvé zpravy? Test génia a Spektra bohatstvi je vyjimec¢ny
tim, Ze vyhodnocuje jak osobnost (vaseho génia), tak pokrok (vasi
Uroven bohatstvi). Zatimco génius zlstava stale stejny, vase tro-
ven se miiZe zvySovat. Test jsem tedy umyslné rozdélil do dvou
¢asti, abyste se mohli vratit, zopakovat si tu ¢ast, kterd vyhod-
nocuje Uroven bohatstvi, a sledovat svlij pokrok v nasledujicich
mésicich a letech.

Poznamka pro netrpélivé: Pokud mate nutkani pustit se do
dalsiho ¢teni, aniZ byste si predtim udélali test, zadrzte! Mam
pro to dva zasadni dvody.

Za prvé potrebujete védét, kde jste, abyste mohli zjistit, kam
Jjdete: vas postup jednotlivymi drovnémi majaku a zptisob budo-
vani prirozené cesty bohatstvi zalezi na typu vaseho génia. A od
toho se odviji i to, kterou cestou se napti¢ jednotlivymi tirovnémi
vydate. Mozna uz jste v minulosti néjakou radu, jak si vybudo-
vat bohatstvi, obdrzeli, av§ak byla to rada, kterd neodpovida ani
vasi urovni, ani vaSemu typu génia. Ta rada nefungovala, a vy jste
kvuli tomu ptisli o spoustu drahocenného ¢asu a energie. Nedo-
pustte se tedy stejné chyby driv, nez za¢nete ¢ist tuto knihu!

Za druhé je treba, abyste ztistali napojeni: vétSina obtizi v Zivoté
vznika z toho, Ze nejsme napojeni na ty spravné lidi v okamziku,
kdy je potrebujeme. KdyZ si udélate Test svého génia a Spektra
bohatstvi online, napojite se na komunitu podobné smyslejicich
lidi, kteri uz jsou soucasti nasi platformy GeniusU, a ziskali tak
pristup k mnozstvi bezplatnych vyukovych zdrojt.

Nepreskakujte tedy hned na dalst kapitolu: Pristup k testu obdr-
Zite na zdkladé instrukci na www.mapabohatstvi.cz/mbtest
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Cast | |

VASE PRIROZENA
CESTA

Vas genius a Majdk bohatstvi

KaZdy je génius.

Ale kdyZ budete posuzovat rybu
podle jeji schopnosti

vysplhat na strom,

proZije cely Zivot v domnéni,

Ze je hloupd.



VAS GENIUS

Génius
Dynama
Jaro

Génius Génius
Oceli Plamene
Zima Léto

Geénius
Tempa

Podzim

UDELAME SI TED MALY pokus: ZaloZte si ruce na prsou. Podivejte
se, jestli méte nahote levou, nebo pravou.

A ted to udélejte obracené. Napriklad pokud jste méli nahote
levou, dejte si nahoru pravou. Je to pohodlné? Pro vétsinu lidi to
pohodlné neni. Nékdo ma problém to vibec udélat, protoze je
to... neprirozené. Protoze délate néco Spatné. To neznamena, Ze
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existuje jediny spravny zpuisob, jak si zalozit ruce. Existuje pouze
vas prirozeny zpusob.

KdyZ se narodime, jsme vSichni v né¢em dobri. Jak ale ros-
teme, objevujeme spoustu véci, které ndm zase az tak nejdou.
Pak se tim cely Zivot trapime a pracujeme na zdokonaleni svych
slabych stranek, zatimco ty silné stranky bereme jako automa-
tické. A nejhorsi je to ve 3kole, kde kazdé malé dité mé svého
vlastniho génia, ale kdyZ vSechny déti posoudime podle téhoz
testu, mnohé ztrati sebejistotu a s ni i touhu ucit se. Proc se
snazit byt nékym jinym, kdyZ uZz jste prirozené vdmi samotnymi?
To prece tiplné staci!

Kdyz si uvédomime svého prirozeného génia, jako by se nahle
rozsvitilo. Najednou nam dojde, Ze — chceme-li byt Gspésni - neni
tfeba se zamérovat na své slabé stranky. Prosté jen potfebujeme
kracet po cesté, kterd nahrava nasim silnym strankam. Tady jsou
¢tyti zminéni géniové:

Génius Dynama, ktery miluje tvorbu.
Génius Plamene, ktery miluje propojovani.
Génius Tempa, ktery miluje péci.

Génius Oceli, ktery miluje detaily.

Ktery z nich je ten vas, se dozvite, az si udélate Test svého
génia a Spektra bohatstvi na www.mapabohatstvi.cz/mbtest a pte-
Ctete si vysledky. Ale neZ se pustite dal, je dobré pochopit, jak vas
génius vitézi pomoci dodrzovani jistych ,pravidel”.

PRAVIDLA HRY

Kdyz tikam pravidla, myslim tim, ze kazdy génius je jako sport,
ve kterém muzZete excelovat. Kdyz vite, ktera hra je ta pravé pro
vas, a znate jeji pravidla, mazete usilovat o to, abyste v ni byli
nejlepsi. A ve sportu plati nésledujici fakt: nékdy jsou pravidla
jednoho sportu presnym opakem pravidel jiného sportu. Kdyz
napriklad hrajete fotbal, pravidlem je, Ze musite do mice kopat
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- nesmite ho brat do ruky. V basketbalu vsak berete mi¢ do ruky,
ale kopat do néj nesmite.

Podobné to je, kdyZ jste génius Plamene a vénujete se zamést-
nani, které neni prili§ riznorodé - takovému, kde jen cely den sedite
u stolu a pracujete s daty, misto abyste béhali nékde venku a navazo-
vali kontakty s lidmi. Pak se na beton budete citit ptiSerné¢, at pracu-
jete pro vlastni byznys, nebo pro nékoho jiného. A pokud jste génius
Oceli a mate za Ukol kazdy den komunikovat s lidmi, budete se citit
Uplné stejné mizerné. Lidé, knihy - dokonce vy sami - vdm moZzna
budou tikat, Ze to tak mate délat dal, protozZe ,to je vase prace”,
ackoli se pritom citite aplné hloupé€ a nejradsi byste utekli pry¢.

Znam lidi, kteri zapasili s dluhy, protoze jim bylo receno, Ze si
musi zaznamenavat kaZzdou uc¢tenku, ackoli to neni silna stranka
jejich génia. Snazi se ridit pravidly néjaké hry, ktera neni jejich
prirozenou hrou! Ale kdyZ pak odhali pravidla toho svého génia,
zvoli si takovou strategii, ktera je zbavi dluhti raz dva.

Znam zaméstnance, kteri touzili odejit z prace kvili pro-
stredi, které je nici, ale nevédéli, jak nahradit svj prijem néc¢im,
co miluji. Kdyz pak takovy ¢lovék odhali svého génia, ¢asto pred
sebou nahle spatii svou cestu a ziska odvahu jednat. Jini t¥eba jen
trochu pozméni to, co délali doposud, a najednou svijj Zivot miluji
a jejich kariéra stoupa strmé vzhuru.

Jaky je vas génius? Ja jsem génius Dynama, prirozeny tvirce.
Nedatilo se mi starat se o své vlastni ¢ty - a tak jsem skoncil
v minusu a bez auta. Jen diky tomu, Ze jsem pochopil, jaky je maj
génius, mohl jsem pred sebou spattit svou prirozenou cestu, jak
si je$té povime v kapitole 3.

A proto rikam, Ze vas génius je kompasem, ktery vas povede
Mapou ke skute¢nému bohatstvi.

JAK POROZUMET CTYREM TYPUM GENIA
Teorie Ctyt génili vznikla pred péti tisici lety a poji se se ¢tyrmi

frekvencemi, o nichz hovori diavné c¢inské a indické filozofie.
Popisovali je i Aristotelés a Platon. Avsak byt je plivod Ctyr géniti
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prastary, zde se aplikuji zcela novym zplsobem: zaméruji se na
ducha podnikani a na vasi osobni cestu nejmensiho odporu vici
bohatstvi a ispéchu.

Jak uvidite v nize uvedenych tabulkach, kazdy génius dosahuje
naplnéni jinym zptisobem. Kazdy ma jiny zplsob, jak nakladat
s ¢asem a penézi, jak budovat sit kontakta a jak vést tym. Kazdy
génius mé svij vzorec uspéchu a vzorec netspéchu a to, co je
va$im vzorcem uspéchu, je pro jiného vzorcem netspéchu. Kazdy
génius je také charakterizovan frekvenci, na nizZ jste nejsilnéjsi,
a je soucasti proudu zmény, stejné jako ¢tyti ro¢ni obdobi.

N&s génius urcuje, jaci jsme vadci a jak milujeme. Urcuje také,
jak komunikujeme, jakymi zplisoby prodavame sebe a své pro-
dukty ¢i sluzby. A proto knihy typu ,jedna velikost pro vSechny*,
které trvaji na tom, Ze jediny spravny zplsob je udélat tohle
vSechno a tamto ptidat sem, si ¢asto vzdjemné odporuji. Jsou
jako neucinné diety, které vas nuti zmeénit to, kym jste - protoze
chcete-li byt stihlejsi, musite se stat nékym jinym, nestaci prosté
byt jen zdravéjsi verzi toho, kym jste nyni. Berte to tak, Ze znalost
vaseho génia je prvnim krokem k nalezent té sprdvné diety pro vasi
dokonalou osobnost.

Samoziejmé Ze nikdo z nés neni pouze jedinym typem génia:
mame v sob& od kazdého trochu. Ale vSichni mdme od jednoho
vic nez od téch ostatnich. NeZ tedy vstoupite do Majaku bohat-
stvi, prvnim krokem k vasemu osvobozeni je skute¢né porozu-
meét, kam smétruje kompas jednotlivych génil a jak spolu rtizné
typy génili dohromady souviseji.
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GENIOVE DYNAMA: SRSi NAPADY

,Vertm v osvicenou diktaturu
- ov§em jen pokud jsem tim diktdtorem jd.”

- Richard Branson

Co jim jde: | Tvorba. Dynamo umi zacdinat a posouvat véci kupredu.
Lépe nez kdokoli jiny vidi do budoucnosti. Uspéchy slavi
s ,hlavou v oblacich* a kratkodobou pozornosti.

Co jim Dotahovani véci do konce, spravné nacasovani, okrajové

moc nejde: | zaleZitosti, soustredéni. Ve Skole je pravdépodobné uci-
telé peskovali, Ze nedavaji pozor.

Vzorec Vytvareni hodnoty prostrednictvim inovaci. Dynama jsou

uspéchu: kreativni, jednaji instinktivné a umi véci nastartovat.
Rostou.

Vzorec Organizace. Slabymi strankami Dynama jsou nacasovani,

neuspéchu: | pecovani a vnimani druhych - jinymi slovy, jednaji-li jako
génius Tempa.

Protikladny | Génius Tempa

génius:

Ke génilim Dynama patfi Richard Branson, Bill Gates, Steve Jobs,
Michael Jackson, Ludwig van Beethoven, Thomas Alva Edison
a Albert Einstein. Ti vSichni se zamérili na své silné stranky
v oblasti tvoreni. Nev§imali si téch, ktefi je kritizovali za to, ze
nejsou dost organizovani a spolecensti. Nedélali si starosti s tim,
Ze jsou zapomnétlivi a unikaji jim mali¢kosti. Dnes je obdivujeme
pro jejich nespoutanou kreativitu, protoze vzdycky uméli nejlépe
odpovédét na otazku ,Co?“.
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GENIUS PLAMENE: UMIi TO S LIDMI

,KdyZ vedete lidi, musite prehdnét vsechno, co rikdte.
Musite to tisickrdt zopakovat a stdle zvelicovat.”
- Jack Welch

Co jim jde: | Konverzace a komunikace. Plamen se toci kolem vztahd,
spojuje lidi, mluvi s nimi a nasloucha jejich pribéham.
U&i se mluvenim, vypravénim pFibéhd a naslouchanim.

Co jim moc | Detaily. Nejslabsi strankou génia Plamene jsou analyzy
nejde: a presné propocty.

Vzorec Vytvareni pakového efektu rozsirovanim. Plameny si
uspéchu: kladou otazku: ,,Jak by se tohle dalo udélat, abych mohl
byt u toho?“ Buduji svou znacku péstovanim vztah(.

Vzorec Kalkulace. Plamen se dostava do slepé ulicky
neuspéchu: | v momenté, kdy se snazi nasobit, rist prostrednictvim
systému, které funguji bez nich.

Protikladny | Génius Oceli
génius:

Ke génilim Plamene patfti Bill Clinton, Jack Welch, Oprah Winfre-
yov4, Ellen DeGeneresova a Larry King. VSichni tito charismaticti
lidé se zamérili na své silné stranky v oblasti vedeni a spojovani
lidi. Nevsimali si téch, ktefi je kritizovali za to, Ze je nezajimaji
¢isla a neuméji dostatecné dobre planovat. Nikdy si nedélali sta-
rosti s tim, Ze ¢asto méni své zaméreni nebo Ze nesnesou byt
zavieni v kancelari. Prosté vyrazili ven, aby zmeénili svét k lep-
Simu skrze lidi, zdbavu a rozmanitost, protozZe vzdycky uméli nej-
lépe odpovédét na otdzku ,Kdo?“
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GENIUS TEMPA: JDE NA TO PRES SMYSLY

,V usich viidce musi zvonit hlasy lidu.”

- Woodrow Wilson

Co jim jde: | Stat nohama pevné na zemi, zvladat mnoho aktivit, jsou
prakticti a daji na reference a doporuceni. NeocCekavejte
od nich kreativni plany. MzZete vSak ocekavat, Ze udélaji
vse, co se udélat ma - a navic vcas.

Co jim moc | Inovace, mluveni na verejnosti, strategické planovani

nejde: a vnimani souvislosti.

Vzorec Vytvaret hodnotu skrze nacasovani. Tempo nepotrebuje

uspéchu: vytvaret vibec nic, kdyz vi, kdy koupit, kdy prodat, kdy
jednat a kdy vyckavat.

Vzorec Kreativita. Jednou z nejslabsich stranek géniti Tempa

neuspéchu: | je snaha o inovaci ,,z niceho*, snaha vytvaret si cestu
k Uspéchu, misto aby vyuzivali svych pFirozenych smysla.

Protikladny | Génius Dynama

génius:

Ke génilim Tempa patti Warren Buffett, George Soros, Woodrow
Wilson, Gandhi, Nelson Mandela, Matka Tereza a Michael Phelps.
Ti vSichni se zamérovali na své silné stranky, kterymi jsou smysly
a vytrvalost. NevSimali si téch, ktefi je kritizovali za to, Ze nejsou
dost priirazni nebo politicky zdatni. Nedélali si starosti s tim, Ze
jsou radi velmi peclivi, a prosté si brali na véci vic ¢asu. Zustali
zkratka klidni a uzemnéni a davali si na cas, protoze vzdycky
dokézali nejlépe odpovédét na otazku ,Kdy?*
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GENIUS OCELI: ORIENTOVANY NA DETAILY

X

,Kvalita viidce se odrdzi ve standardech, které nastavuje

sdm sobé.”
- Ray Kroc

Co jim jde: | Kalkulace. Ocel miluje prirucky, manualy a procitani
miniaturnich popiskd, protoze chce jasné porozumét
vsem informacim. Ocel si da na ¢as a udéla vse spravné.
Nenecha se honit a bude peclivé vytvaret systémy,
a budovat si tak svij prirozeny proud.

Co jim moc | SpolecCenska konverzace a rozsahla komunikace.

nejde:

Vzorec Vytvareni pakového efektu nasobenim. Ocel si klade

Uspéchu: otazku: ,,Jak by se tohle dalo udélat tak, abych u toho
nemusel byt?“ Zjednodusuje a nasobi véci skrze systémy.

Vzorec Komunikace. Ocel Casto odsava energii Dynamu (jeji

neUspéchu: | kovové sekery stipaji drivi Dynama) a prilis intenzivni
kontakt s Plamenem dokaze otupit jejich jinak bystrou
mysl (ohen tavi kov).

Protikladny | Génius Plamene

génius:

Ke génilim Oceli patii takovi slavni podnikatelé jako John
D. Rockefeller, Henry Ford, Ray Kroc, Larry Page, Sergey Brin
a Mark Zuckerberg. Ti vSichni se zamérili na své silné stranky
v oblasti systému a spravy dat. Nevs§imali si téch, kteri je kritizo-
vali za to, Ze nemaji lepsi socidlni dovednosti nebo Ze nejsou dost
vnimavi. Nedélali si starosti s tim, Ze jsou Casto radi o samoté
a vétSinou udélaji nejlepsi praci, kdyz se zamknou a nikoho k sobé
nepusti. Zkratka se zamérili na hledani chytrejsich reSeni, jak
délat véci prostfednictvim systémf, protoze vzdycky uméli nej-
lépe odpovédét na otazku ,Jak?”
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KLICEM K BOHATSTVi JE PRIROZENY PROUD

Kdyz porozumite svému géniu, dokéZete si 1épe vybrat jak knihy,
tak své vzory. Udélate si jasno v tom, co prijimat a co ne. V ¢asti
2 se dozvite to nejdulezitéjsi — Ze vas génius je zaroven vasi ces-
tou nejmensiho odporu pti stoupani Majdkem bohatstvi. S jeho
pomoci dokdZete nalézt svlj prirozeny proud - ale ne aZ za mésic
nebo za rok. Ted hned. Je$té dnes.

VSechny Zivé systémy plynou — maji svlj ptrirozeny proud. Nase
téla maji prirozeny proud. Talenty, produkty, informace - to vse
plyne a ma svtij prirozeny proud. I bohatstvi. A kdyz se jeden pti-
rozeny proud potkd s jinym, bohatstvi vzkvéta. Vezméte si treba
obchod: zacaly vyplouvat lodé, jejich trasy se setkavaly v pobrez-
nich pristavech a na fekach a hlavni mésta rostla. Kdyz tyto pfi-
stavy navic propojily silnice a Zeleznice, jejich ptirozené proudy se
prolnuly a bohatstvi vzkvétalo. Dnes se nejbohatsi lidé svéta sou-
stfedi tam, kde se koncentruje ten nejuzasnéjsi prirozeny proud.

Co ma tedy prirozeny proud spole¢ného s vasim géniem
a s uspéchem? VSechno! KdyZ zndte svého génia, miiZete se dostat
do svého prirozeného proudu, ten péstovat, a on bude silit.

Vzpomerite si na okamziky ve svém Zivoté, kdy vdm vSechno
prislo jako hrozna drina: to byly okamziky, kdy jste vénovali pozor-
nost svym slabym strankdm a svému vzorci netuspéchu. A vzpo-
menite si na chvile, kdy v§echno plynulo skoro samo od sebe. Tak to
jste se zrovna ridili svym géniem a svym vzorcem uspéchu. Ted se
zamyslete, jaké by to bylo, kdybyste se spojili s génii, jejichz silné
stranky a vzorce uspéchu vyvazuji vase slabé stranky a vzorce neu-
spéchu - a pravé to je kli¢ k vaSemu prirozenému proudu.

Pak neni vas génius jen kompasem, ale také plamenem svice.
My totiZ Casto vénujeme prili§ mnoho pozornosti vosku, misto
abychom se zamérili na plamen. KdyZz se zamérime na to, aby-
chom dostali vic vosku, pak je to hra s nulovym vysledkem. Kdyz
ja mam vic vosku, pak ty musi$ mit méné. Kdyz jeden ¢lovék zbo-
hatne, znamena to, Ze jiny zchudne. Kdyz se ale zamétrime na pla-
men, nase vysledky rostou exponencialné. Tim, Ze jedna svicka
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zapali druhou, o nic neptijde. KdyZ zazehavame ostatni kolem
sebe, zjistime, Ze jsme neztratili nic vic nez svtjj stin. A pocho-
pime, Ze takova je podstata svicky.

KdyZ stoupdme vzhliru Majakem bohatstvi, nalézame smysl
a zaroven pocitujeme naplnéni.

Kdyz znate génia svych pratel, kolegli, $éfa a rodiny, mliZete
je ocenit za to, v ¢em jsou nejlepsi, a to nejlepsi z nich i dostat.
A co ty véci, které vam tolik nejdou? Mame tady génie, ktefi maji
silné stranky presné tam, kde vy mate ty slabé, a ti vds mohou
podpotit. Pfirozeny proud nespociva jen v tom, k ¢emu se upinate
- spociva také v tom, co dokazete nechat odplynout.

Rok a ptl poté, co mi vzali auto, jsem tento kli¢ovy koncept
poprvé pochopil i ja a zazil dalsi kvantovy skok. Byl to milionovy
kvantovy skok. Dostal jsem se do cernych cisel, ale jako génius
Dynama jsem mél potiZe zorganizovat si kazdodenni provozni ¢in-
nosti svého podnikani. Nechtél jsem se porad schazet s lidmi a pro-
davat jim prostor pro reklamu. Chtél jsem inovovat a vic vyuzivat
svou kreativitu. A tehdy se za mnou zastavil kamarad Patrick a jen
tak mezi feci prohodil: ,Mam v planu ziskat milion dolara.”

Patrick byl realitni maklér a uz v minulosti mél prosperujici
firmu. Rekl], Ze ten milion dolart bude na spusténi nového byznysu.
V té dobé moje firma Zivorila s néjakymi 30 000 dolary meési¢né.
Moje vyplata pokryvala tak akorat nds nijem a zakladni vydaje.
Ale mij na$ponovany byznys byl aspoil - v porovnani s Patricko-
vym novym napadem - byznysem opravdovym. Jak by tedy ten jeho
mohl jen tak vydélat milion dolar(i? Prosté jsem mu neveéril.

KdyZz se mé Patrick snazil presvédcit, abych se do toho pus-
til také, nevsimal jsem si ho. M€l jsem prili§ préace, nez abych ho
mohl brat vazné. Musim priznat, Ze rychlost, s jakou jsem ho
odbyl, se témér vyrovnala rychlosti, s jakou jsem o mésic a ptl
pozdéji spadl ze Zidle, kdyZ opravdu priSel s milionovym Sekem.

Ukézalo se, Ze Patrick si v novinach precetl, Ze jakysi mistni
andélsky investor investoval do perspektivnich zac¢inajicich tech-
nologickych firem tim zpisobem, Ze vypisoval Seky na milion
dolart. Patrickovym pldnem bylo setkat se s tim ¢lovékem, zjistit,
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jaky typ podnikani by pro néj byl na investici idealni, a pak spo-
le¢né naplanovat novy projekt presné v tom daném odvétvi. Jeho
strategie zafungovala. Najit investory, s nimiZ chcete spolupraco-
vat, a zjistit, podle jakych kritérii realizuji své investice.

KdyzZ jsem pak ten den Sel domg, tikal jsem si, Ze délam vSechno
$patné. Miliardy dolarti proudily kazdy den svétem jako voda v fece.
A jd kopu na pousti - jak bych takhle viibec mohl téZit ze svého ptiro-
zeného proudu? Kdybych se spoléhal jen na vlastn{ kreativitu, nikdy
bych nevydélal ani vic penéz na rozvoj podnikani, ani na to, abych
zaplatil sdm sebe. Kdybych vSak dokazal vyuzit sily svého ptiroze-
ného génia Dynama a udélal totéz, co k zabezpeceni svého riziko-
vého kapitalu udélal myj pritel Patrick (ktery byl mimochodem také
Dynamo), jisté bych z tohoto proudu bohatstvi dokazal cerpat i ja!

Rekl jsem si tedy, Ze do toho jdu. Prvni piekazkou byl ¢as. Ridil
jsem svj byznys sdm a vymlouval jsem se na to, Ze si nemtiZu dovolit
nikoho, kdo by mi pomohl. Se svym novym zavazkem jsem si v§ak
polozil zasadni otazku: mohu si dovolit nékoho, kdo bude lepsi nez jq,
s tim, Ze mu zaplatim pozdéji? Hledal jsem vydavatele, ktery by mi
pomohl ridit byznys. A tehdy jsem nasel Petera Watkinse, génia Pla-
mene a osttileného vydavatele, ktery pracoval pro velkou vydavatel-
skou skupinu.

Popsal jsem mu plan, jak navysit kapital pro svidj byznys. Zeptal
jsem se ho, zda by byl ochoten to risknout a stit se generalnim
manazerem mé spolecnosti za zlomek svého soucasného platu. Vyu-
zZil jsem svého génia Dynama a ukazal jsem mu plan, podle néhoz
jsem ja mél zvednout prijmy a posunout nas na dalsi troven ristu,
zatimco on by s pomoci svého génia Plamene ¥idil byznys a zdoko-
naloval to, co ja rozjedu. Dohromady bychom se mohli podilet na
vedeni spole¢nosti s vét§imi zdroji a lepsimi vyhlidkami neZ predtim
kazdy zvlast. Jeho energie Plamene vytéZila maximum z mé energie
Dynama a umoZnila ndm obéma dosdhnout vice, nez bychom doka-
zali kazdy na vlastni pést.

Peter tedy mou nabidku ptijal, a mné se uvolnil ¢as. Béhem
jediného mésice jsem uz s konkrétnim planem v ruce klepal na
dvere venture kapitalovych firem. Béhem tri mésict jsem obdrzel
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tfimilionovou investici od firmy 3i. Byl to ten nejvétsi Sek, jaky jsem
kdy vid€l. Vzpominam si, Ze jsem si ho okopiroval (na kopirce jsem
ho zvétsil na nejvétsi moznou velikost) a pripichl jsem si ho na zed.
Vzpomindm si, jak moc jsem drel o pouhé tti mésice drive, kdy jsem
pracoval proti svému prirozenému géniu a snazil jsem se vytlacit
vodu do kopce, misto abych plynul spole¢né s prirozenym proudem.

Samozrejmé to nebylo tak snadné, jak to podavam. Detaily se
budeme zabyvat aZ v dalsf ¢asti knihy. Ale stejné mé prekvapilo, jak
rychle jsem se posunul od tisicidolarového proudu penéz, kdy jsem se
dennodenné schazel s klienty a prodaval ¢asopisy, az k milionovému
proudu penéz, kdy jsem se schéazel s investory a prodal ¢ast firmy.
A nezmenilo se to diky tomu, Ze bych drel vic. (Géniové sice pracuji
tvrdé, ale - pokud jsou ve svém prirozeném proudu - jako préci to
nevnimaji.) Zménila se tiroveni prirozeného proudu kolem mé.

To plati dokonce i o nasich osobnich vztazich. Moje Zena Renate
je génius Tempa. Jsme presné protiklady! Zijeme spolu v manzelstvi
uZz vice nez dvacet let, ale béhem prvnich spole¢nych let jsme si neu-
védomovali, Ze nasi géniové jsou tak rozdilni. Ja jsem Casto neché-
pal, pro¢ moje Zena neni ochotna podstupovat vétsi rizika. Ona zase
nechépala, pro¢ potrad zac¢indm nové a nové véci. Tyto rozdily casto
vedly k hadkam, protoze jsme se navzijem posuzovali podle svych
vlastnich prirozenych tendenci.

Kdyz jsme si své protikladné génie uvédomili, zacali jsme si vice
véazit jeden druhého a Iépe si vzdjemné rozumét. Uvédomili jsme
si, Ze jsme se snazili vytrhnout toho druhého z jeho ptirozeného
proudu. Renate mi ted toleruje mé blaznivé objevitelské chvile a ja
zase vim, Ze ona pottebuje cas, aby zpracovala nové informace, a tak
ji netla¢im, aby se rozhodovala okamzité. Vzajemné se podporujeme,
abychom se oba drzeli svého ptirozeného proudu.

PATA FREKVENCE
Existuje jeSté takzvana pata frekvence, ktera propojuje tyto ¢tyti

typy génia do ucebniho cyklu. Aristotelés ji nazyval ,prvnim hyba-
telem” neboli zdrojem veSkerenstva. Je to vodni energie, ktera je
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podstatou ptirozeného proudu. Téch pét frekvenci tvori cyklus,
ktery zacina a konci ve vodé. Témito frekvencemi prochézi kazdy
projekt, byznys, odvétvi i zemé, nebot se cyklicky pohybuji od
stvoreni k dokonceni a pak zase zpét ke stvoreni.

Timto ptirozenym cyklem prochazime vzdy aktudlné v kaz-
dém vztahu a na kazdé cesté, na kterou se vydame. Je to nas pod-
nikatelsky duch. Je to za¢atek kazdého cyklu. Je to otdzka ,Proc?”
kterd vede k otdzkam, jez si kladou vSechny ostatni frekvence:
,C0?“ (Dynamo), ,Kdo?“ (Plamen), ,Kdy?“ (Tempo) a ,Jak?“ (Ocel).

Tento ucebni proces se bude objevovat v souvislosti s typy
génili na kazdém kroku v rdmci Majaku bohatstvi.

SHRNUTI KAPITOLY 1

Kazdy jste génius: prirozeny génius je vasim kompasem, ktery vas
povede Mapou ke skutecnému bohatstvi. Budete-li se ridit kompasem
svého génia, naleznete svUj pFirozeny proud.

Génius Dynama srsi napady.

Génius Plamene to umi s lidmi.

Génius Tempa na to jde pres smysly.

Génius Oceli je orientovany na detaily.

Klicem k bohatstvi je pFirozeny proud: ¢im vice se ridime svym
géniem a péstujeme svij pfirozeny proud, tim vice bohatstvi
vytvarime.

Existuje pata frekvence, ktera propojuje Ctyri typy génia a klade
otazku ,,Proc?“. Ta pak vede k otazkam vsech ostatnich frekvenci:
,Co?“ (Dynamo), ,,Kdo?“ (Plamen), ,,Kdy?“ (Tempo) a ,,Jak?* (Ocel).
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VYZVA K AKCI

Vytvor si vizi budoucnosti
a drdhu letu!

Co na mysli, to na papire.
Udélej to, prezkoumej to.

CHCETE-LI NABRAT SPRAVNY SMER, musite mit jasno nejen v tom,
kde jste, ale také kam jdete. A proto je tfeba, abyste si vytvorili jas-
nou vizi budoucnosti. Pro¢ ji tedy mé jen tak malo lidi?

,Mam dost problému uz dnes, natoz abych se zabyval tim,
kam pujdu zitra.”

,Nechci zklamat sam sebe tim, Ze budu snit o néfem, co se
neuskutecni.”

,INeZ se rozhodnu, kterou cestou se vydat, potfebuju si v tom
udélat vic jasno.”

Podobné vymluvy slycham od svych klientt ¢asto. Ale spous-
técem vSeho stresu a nejistoty, jimz Celime, je neschopnost stano-
vit si jasny cil. Kompas v podobé vaseho génia ani mapa Majaku
bohatstvi vam nebudou k ni¢emu, jestlize nevite, kam se chcete
vydat vy sami.

Vize budoucnosti vam definuje cil a vykresli obraz vaseho
dokonalého zivota v nadchéazejicim roce - predstavte si to,
jako kdybyste tvorili mistrovské dilo! Jakmile mate svou vizi
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budoucnosti, nastavite si drahu letu skrze tuto vizi a jeji ¢tvrt-
letni milniky. Mezi nimi a vysledkem vaseho Testu Génia a Spek-
tra bohatstvi lezi jasny obraz toho, kde jste a kam béhem nésle-
dujiciho roku jdete.

VYTVORTE Sl VIZI BUDOUCNOSTI

Vize budoucnosti neni jen pouhé vytyceni cild - neni to jen
vizualizace. Je to vytvoreni celistvého obrazu - destinace, kam
véTite, Ze se v Zivoté posunete za jeden rok. To je blizka budouc-
nost, kterou muzete ovlivnit.

Vytvorte si vizi budoucnosti, kterd vas bude inspirovat
a napinat - ale zase ne natolik, abyste nedokézali uvérit, Ze to je
mozné. Podle Napoleona Hilla bylo pfesné toto soucasti ,tajem-
stvi prvnich americkych miliardar a vyznamnych podnikatel,
s nimiz délal rozhovory pro knihu Myslenim k bohatstvi. Andrew
Carnegie, Thomas Edison, Alexander Graham Bell, Henry Ford,
John D. Rockefeller... Hill zjistil, Ze vS§ichni méli jedno spole¢né:
neuvéritelnou viru v realitu budoucnosti, kterou vytvareli. Neslo
o to, zda se to stane, Slo o to, kdy.

Ja jsem zacal tvotit svou prvni vizi budoucnosti toho vecera,
kdy mi vzali auto. Od té doby si kazdy rok napisu novou. Pisu si
je do deniku a jsem velmi konkrétni, vyuzivim sily ohlédnuti
zpét a vdécnosti. Vypada to takhle:

Ohlédnuti: Predstavte si sami sebe za rok a napiste si
zdznam do deniku jako vase budouci ja, které se ohlizi za uply-
nulym rokem. Za¢néte slovy: ,Minuly rok jsem...” Pfedstavit si
sdm sebe v cilové destinaci a ohlédnout se zpét je mnohem jed-
nodussi, neZ se snazit hledét do budoucnosti.

Vdécnost: AZ se budete ohliZet nazpét, nepiste nic ve smyslu
,Pripaddm si velmi Gspésny a skvély, protoze jsem dosahl toho
a toho...” Misto toho se nechte prostoupit energii vdé¢nosti: ,Za
minuly rok jsem velmi vdé¢ny. V uplynulém roce jsem...“

S pomoci ohlédnuti a vdé¢nosti se budete citit naplnéni a plni
energie jen tim, Ze si svou budouci vizi napiSete. Nepredbihejte
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a udélejte to ted hned! Vrhnéte se do tohoto cviceni naplno. Dejte
si na to minimalné 30 minut aZ hodinu.

Zac¢néte datem ode dneska presné za rok a pustte se do psani
svého deniku. Vyuzijte ndpovédu, kterou najdete niZe, a vénujte
se vSem aspektim svého Zivota. Jak byste si prali, aby kazda
jednotliva oblast vaseho Zivota vypadala ode dneSka za rok?
(Pokud vas napadaji jiné dileZité oblasti ve vaSem Zivoté, pri-
dejte dalsi odstavce a rozepiste se i o tom.) Budte co nejkonkrét-
néjsi a vypravéjte pribéh o tom, jak jste se dostali z mista, kde se
nachéazite ted, tam, kde budete za rok.

Cely ten denikovy zapis mtze mit dvé stranky anebo tfeba
deset. Az budete hotovi, zeptejte se sami sebe, zda vas to inspi-
ruje. Pokud ne, ptejte se, co tomu chybi. AZ to bude uplné kom-
pletni, vyvéste si svlij zapis nékam, kde jej budete mit cely nésle-

Mrx

dujici rok na ocich. To bude vase destinace na ptistich dvanéct
meésict!

Datum: ......cooooiiiiiiiiiiiiii
Za uplynuly rok jsem velice vdéc¢ny.
V minulém roce jsem...

M{j osobni proud penéz...
Mij majetek...

My;j cas...

Moje zaméstnani/podnikani...
Myj tym...

Moji klienti...

Moji partnefi...

Mé zdravi...

Moje rodina...

Moji pratelé...

Ma cilevédomost...

My)j prinos...

M{j nasledujici rok bude...
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URCETE SI DRAHU LETU

AZ si vytvorite vizi budoucnosti na nésledujici rok, dalsim kro-
kem bude rozdélit ji do ¢tvrtletnich milnikd. To vdm pomuze
udrzet tempo a smér. Ja si stanovuji ¢tvrtletni milniky pro svij
soukromy zZivot i pro kazdy ze svych byznysu.

Pro rozdéleni vize budoucnosti do ¢tvrtletnich milniki mtizete
vyuzit jednoduchy formaét: Jakého mési¢niho prijmu jste si stano-
vili, Ze chcete dosdhnout za rok? Vydélte ten nartst ¢tyrmi. Jaky
tedy ted chcete mit mési¢ni ptijem za tti mésice? A za Sest?

Podivejte se na to, jak byste radi nakladali se svym ¢asem za
dvanact mésicli. Kdybyste toho za t¥i mésice dosahli jen ¢tvrtinu,
co by se zménilo? Jak by to vypadalo za Sest mésict? Zatim si
nelamte hlavu s tim, jak téchto cili dosdhnete. Zameérte se ted jen
na otazky CO a KDY.

Pak si vyplite tydenni plan a cile a urcete si ¢as, kdy budete
pravidelné kazdy tyden sledovat své pokroky. J& doporucuji
vyhradit si na to hodinu v nedéli po veceti, sednout si a vyhod-
notit své pokroky a preplanovat si nasledujici tyden na zakladé
vaSeho celkového letového planu. J4 to tak délam poslednich
pétadvacet let - a tento rytmus tspéchu je pro mé ted tak pri-
rozeny jako jidlo a spanek. Rikam tomu ,Score Sessions* (sezeni
nad vysledky), pricemz slovo ,score” ma v angli¢tiné hned tti
vyznamové roviny:

o kompozice (hudebni dilo - mij mistrovsky kus na papire);

« mira (mého pokroku - skére na ¢iselné rade);

« zéarez (do dfeva - abych zanechal kazdy tyden silnéjsi

dojem).

Pokud si nejste jisti, jak své sezeni nad vysledky pojmout, v§im-
néte si, Ze jsem vam na vasi osobni strance vytvoril i osobniho pri-
vodce, ktery vas Uspésné povede. Naplanujte si tedy své sezeni nad
vysledky hned ted, napiste si to do diate a berte to jako zavazek!

At vés to bavi!
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MAJAK BOHATSTVI

LX) Ultrafialova: Legenda 9

Fialova: Skladatel Alchymistické

8 pasmo
@ Indigova: Garant 7

4 ) Modra: Dirigent

6 . .
Zelena: Hrac v orchestru 5 P9dn|katelske
v } pasmo
Zluta: Solista 4
ﬁ Oranzova: Pracovnik 3 . P
2 Zakladni
@ Cervena: Prezivajici pésmo

@ Infracervena: Obét |

STRUKTURA, KTERA VYTVARI MAJAK bohatstvi, se datuje -
stejné jako ptivod nasich ¢tyt génit — do obdobi pred péti tisici let
a pochazi ze starovéké Ciny a Indie. Pozdéji si prorazila cestu pres
Egypt, Recko a Rim, obdobim renesance a osvicenstvi az do dnes-

nich dnd. Majak bohatstvi ma ¢tyfti stény, které se poji se ctyrmi
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génii, o kterych jsme pravé hovotili, a tvori jej devét barevné roz-
liSenych trovni bohatstvi (rovhomeérné rozdélenych do t¥i pdsem
bohatstvi), které dohromady déavaji Spektrum bohatstvi.

Téchto devét rovni ma stejné barvy, jaké zndme ze spektra
duhy s tim, Ze spodni troveii (infracervena pod ¢ervenou) a horni
uroven (ultrafialové nad fialovou) jsou neviditelné:

Zakladni pasmo (ovladnuti prirozeného osobniho proudu)
Infracervena tiroven: Obét

Cervena tiroven: PieZivajici
Oranzova uroven: Pracovnik

Podnikatelské pasmo (ovladnuti prirozeného trzniho proudu)
Zluta tiroven: Sélista
Zelena troven: Hrac v orchestru
Modra aroven: Dirigent

Alchymistické pasmo (ovladnuti prirozeného globalniho proudu)
Indigova aroven: Garant
Fialova troven: Skladatel
Ultrafialova aroven: Legenda

Pokud jste si udélali Test Génia a Spektra bohatstvi, obdrzeli
jste i druhou ¢ast zpravy a uz vite, jaka je vase Groven v Majaku
bohatstvi. AZ se dozvite, na jaké se nachézite Grovni, budete
v pokuseni preskocit rovnou do dalsi sekce na kapitolu, ktera se
zabyvé pravé touto urovni. Klidné muZete! Pokud chcete, pte-
skoCte rovnou na svou Uroven a prectéte si o ni. Najdete tam
kroky, které prislusi vaSemu géniu i ostatnim tirem génitim.

Ale az si to doctete, zase se vratte k Grovnim, které jste pre-
skocili, abyste se dozvédéli, jaké dtlezité kroky je propojuji. To
vam pomiuiZe pti budovani tymu a také diky tomu pochopite, jak
miuiZete pomoci lidem kolem vés - od rodiny po pratele, partnery
a klienty - z nichz kazdy se bude nachazet na jiné Urovni. Také
se dozvite, jak si vase Groven stoji v porovnani s ostatnimi osmi
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urovnémibohatstvi a jak se vzorce Gspéchu na jedné trovni mohou
stat vzorci netspéchu, chcete-li se posunout na droveni dalsi.

MozZna také budete v pokuseni preskocit na ty Grovné, které
mate pred sebou. Ja sim bych ur¢ité tu tendenci mél. Rekl bych
si, ,Jasné, tomu rozumim. To je v pohodé. Ale ted mé zajim4, jak
vydélam ty miliony.” Nedélejte to. Existuje jista disciplina, ktera
zac¢inéd na infracervené trovni a pokracuje na kazdé jednotlivé
Urovni majdku - a ta je jako dobry vodovodni systém. Pokud se
do toho chcete vrhnout a vydélat milion, méli byste si nejdriv dat
pozor, aby vas vodovod nekapal, protoZe jinak o ten milion pfi-
jdete rychleji, nez ho stihnete vydélat.

To se vlastné presné stalo mné€, kdyZ jsem byl na infracervené
Urovni a kdyZ mi tenkrat vzali auto. Ja jsem si to nepripoustél
a chtél jsem celou tu infracervenou sekci preskocit. Aniz bych to
védél, snazil jsem se preskocit rovnou na podnikatelskou uroven,
ackoli moje trubky netésnily. Vypadaly dobte, ale nikam nevedly.

Kazdy méme v hlavé hlas, ktery funguje jako na$ osobni navi-
gacni systém. Jsme jako piloti v kabin€, kteri slysi hlas z ridici
véZe. Majak bohatstvi je jako ridici véz a hlas, ktery slySime, ndm
bude davat velmi rtGzné rady, podle toho, na které arovni se
nachéazime a z které strany vyhlizime. Jak postupujeme skrze jed-
notlivé urovné, zretelnost hlasu z ridici véZe se méni. Kdyz stou-
pame, vyhled se zosttuje, kdyZ padame, je ¢im dal rozmazané;jsi.
A proto se i ti nejlepsi lidti mohou zaseknout na jedné Urovni na
celé roky, dokud neucini svlij kvantovy skok pomoci jednotlivych
kroki nezbytnych k posunu na dalsi aroven.

Je to jasné? Fajn, tak se podivame dovnitt majaku a shrneme si
viech devét trovni a tii pdsma a to, co je ted pred nami. Ctéte si
je v kontextu toho, kde se pravé nachézite a kam se chcete dostat.

ZAKLADNIi PASMO

Zakladna Majaku bohatstvi pokryva ovladnuti naseho osobniho
bohatstvi: nasi schopnosti vytvorit dostatecny prirozeny proud
hodnoty a penéz v naSem Zivoté bez ohledu na situaci trhu. Tyto
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tfi trovné nas vedou od zadluZeni pies prezivani az pozitivnimu
proudu penéz. Vétsina lidi na svété se dre na jedné z téchto tri
urovni a nevi, jak se posunout vy$ a tam ziistat. Lidé se velice
Casto snazi rozjet byznys nebo investovat, ale skonéi v jeSté
horsi pozici, nez je ta, kde zacali. Tim, Ze pochopime, jak na této
urovni vybudovat solidni zédklady, prestaneme v Zivoté neustéle
sklouzavat zpét na tutéz Groven.
Zakladni pasmo je tvoreno tfemi nésledujicimi Grovnémi.

Infracervend tiroveni: Obét - ,KaZdy mésic se propaddm
do vétsich a vetsich dluhi.”

Infracerveni géniové se - stejné jako ja ten den, kdy mi v Sin-
gapuru odtahli auto - propadaji kazdy mésic do vétsich a vét-
$ich dluht. Infrac¢ervena znamenda hrozny pocit napéti, izkosti
a zmateni. Je to zemé ztracenych génil, kde zépasite, abyste
napojili svého génia na zbytek svéta. Je to, jako byste si nasa-
dili infracervené bryle. Vidite jen tepelnou mapu. Na infracer-
vené urovni se muzete ocitnout, kdyZ nemate praci, kdyz se
prili§ zadluzite nebo jste prilis investovali do nemovitosti ¢i do
podnikani. Nékdo treba proda firmu a ma v aktivech miliony
dolar?, a presto spadéd na infracervenou uroven, protoze jeho
mési¢ni prijem je negativni.

Dobra zprava je ta, Ze kazdy se mtize pomoci specifického,
drastického opatteni dostat z infracervené trovné béhem
tfi mésich. Infracervena strategie spociva v tom, Ze proméni
»déravou vodovodni instalaci” (z niZ neunikaji jen penize, ale
také cas a energie) v milionovy vodovodni systém, kde veskeré
vase usili vede k Gspéchu a naplnéni. Jako odmeénu za posun na
¢ervenou Uroven si koupite zpét sviij ¢as, ziskate nazpét svij
Zivot a ulinite konec neustdlému stresu a nejistoté. Vétsina
téchto opatreni, jak sami uvidite, zdanlivé odporuje zdravému
rozumu, a tytéz kroky, které vas vymani z infradervené trovné,
vas udrzi mimo ni i po zbytek zivota. Tuto Uroven tedy urcité
nepreskakujte.
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