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Az elmult években jelentds valtozasok torténtek az iizleti életben, az
internet ndvekvo hasznalata, az otthoni munkavégzés elterjedése, az online
alkalmazasok nagyobb mértékii hasznalata ¢és egyéb valtozasok. E
valtozasok  eredményeképpen egyes vallalkozasok ¢és  iparagak
nehézségekkel kiizdenek, masrészt pedig olyan iparagak jelennek meg,
amelyek viragoznak, uj tigyfeleket vonzanak, nyereséget termelnek, €s nagy
lehetdségek allnak eldttiik.

Ez a konyv a vallalatok masodik részére, azaz a névekvd iparagra
Osszpontosit. Vilagszerte uj ligyfeleket fog szerezni, és nagyszeri kilatasok
allnak eldtte. Ez egy Uj iparag - a kiilonbozo orszagok piacterein torténd
értékesités. Ez a konyv az elsd, amely atfogéan ismerteti ezt az iparagat
orszagonként, gyakorlati példakat ismertet, és azt is, hogyan lehet ndvelni az
eladasokat ¢és uj iigyfeleket szerezni ezen az iparagon keresztil.
Néhany éven beliil a vallalatok értékesitési részlegeiben gyakori lesz, hogy
olyan alkalmazottak is dolgoznak majd, akik a kiilonb6z6 allamokban a
piactéri értékesitéssel foglalkoznak, és ez a konyv inspiraciot jelenthet.

A kozépiskolaknak és a fOiskolaknak alkalmazkodniuk kell a mai
munkaer6-piaci helyzethez, és a novekvd kereslet miatt a kiillonb6z6
allamokban a tantervbe be fogjak vezetni a piaci értékesités tertiletét.

2020-ban kezdtem el dolgozni ezen az uj teriileten, amikor
kollégaimmal a vilagon els6ként foglalkoztunk azzal a kérdéssel, hogy a
kiilonboz6é allamokban héany piactéri alkalmazassal lehet termékeket
értékesiteni. Az ezen a teriileten toltott id6 alatt sok rosszindulati
megjegyzést hallottam kiilonb6zé oldalrol, mert az elképzelés, hogy tobb
mint 70 allamban lehet termékeket értékesiteni néhany kattintassal, szinte
sci-fi. Ma, 2024-ben mar a gyakorlatban is megvalositjuk az
elképzelésiinket, és segitiink a vallalatoknak, hogy a piactér segitségével
tobb mint 70 orszagban értékesitsék termékeiket. Sok sikeres tizletkotést

kivanok. Ivan Doubek
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g Kinek szol a konyv?

A konyv szamos gyakorlati meglatast tartalmaz, amelyek
példakat irnak le arra, hogyan lehet a kiilonb6zé orszdgokban a
piactéri alkalmazéasokon keresztiil értékesiteni, hogy a felhasznalok 1j
tigyfeleket talaljanak, noveljék eladéasaikat vagy noveljék bevételeiket.

Ez a konyv az aldbbiakban felsorolt személyek és vallalatok
szamara késziilt:

a) Ertékesitési vallalatok képvisel6i

Az értékesitd cégek 16 célja, hogy minél tobbet adjanak el, és
a kiilonbozo allamok piacterein torténd értékesitéssel a cégek
még inkabb novelhetik az eladdsokat. Szamos értékesitési
vallalatnal képezziik ki az értékesitoket €s a vezetOket, és
segitink nekik a novekedésben. A piactéri éErtékesités
hasznéalatdval az értékesitési munkatarsak informaciot
kaphatnak arrdl, hogy mely allamokban érdemes értékesitenti,
valamint arrél, hogy milyen arképzés versenyképes.

b) A gyarto vallalat képviseloi
A gyarto vallalatok f6 célja a versenyképes termékek
eloallitasa. Megoldasunkkal a vallalatok megtudhatjak, hogy
az altaluk gyartott termék eladhato-e kiilfoldon, és milyen
aron. Szédmos vallalatndl képezzik az értékesitoket,
igazgatokat, és gyakorlati példakat mutatunk nekik a termékek
értékesitésére ¢s armeghatarozasara.

¢) Hirességek, sportklubok, sportszervezetek
Manapsag nagyon népszeri, hogy a hirességek, influencerek,
sportklubok vagy rendezvényszervezok "merch" termékekkel
rendelkeznek. Ezek a termékek lehetnek mezek, polok, bogrék
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¢s még sok mas. Sok kiskereskeddnek segitiink eladni ezeket a
termékeket.

d) Szabaduszok, virtualis asszisztensek, otthonrol dolgozo
emberek
A kiilonb6z6 orszagok piacterein torténd értékesités Uj
lehetdséget jelent a szabaduszok (6nalld vallalkozok), virtualis
asszisztensek vagy otthonr6l dolgoz6 emberek szamara. Az
ebben a konyvben (vagy a képzéseinken) elsajatitott készségek
segitségével a vallalkozasok széles korének tudnak tobbet
segiteni, legyen sz6 akar tdmogatasrodl, grafikai eldkészitésrol
vagy egy¢b adminisztrativ tigyekrol.

e) Diiakok
A kiilonbozé orszagok piacterein torténd  értékesités 1j
lehetdséget jelent a didkok szadmara, akéar részmunkaidds
allasként, akar szakmai gyakorlatként vagy gyakornoki
allasként.

f) Kozépiskolak és egyetemek képvisel6i
Ez a konyv (illetve a képzésiink) alkalmas olyan kozépiskolai
¢és foiskolai képviselok szamara, akik egy igéretes teriiletrol
szarmazo betekintést szeretnének tanitani iskolajukban.

g) Allaskeresék és uij kihivasokat keres6k
A kiilonbozd allamokban a piactéri értékesitési iparban sok
lehetdség rejlik, és sok embert fog foglalkoztatni. Ez a konyv
¢és a képzésiink mindenkinek szol, aki 0j lehetdséget keres.

h) A kereskedelmi kamarak és mas szovetségek képviseldi és
tagjaik



Az export novelése szdmos szakmai €s ipari szovetség egyik
f6 célkitlizése. A kiilonbdzd orszdgok piacterein vald
értékesités az egyik olyan forma, amely segitheti az exportot.

i) Politikai partok képviseldi, képviselok, szenatorok
A kiilonb6z6 allamok piacain torténd értékesitésnek minden
allamban az egyik alapvetd exportstratégidnak kell lennie.
Elengedhetetlen, hogy a parlamenti képviseldk, szenatorok és
kozgazdaszok  ismerjék  ezeket a  technologidkat.

j) A média, média- és reklamiigynokségek képviseloi
Ez az iparag 1) uizleti lehetdségeket kinal a reklamfeliiletek
értékesitésére. Ebben a konyvben (vagy a képzéseinken)
gyakorlati példakat irunk le a reklamfeliiletek értékesitésére,
illetve tippeket adunk olyan vallalatoknak, amelyeknek
reklamot kell biztositaniuk termékeik értékesités¢hez.



g A kifejezések magyarazata

A piaci értékesités tobb orszagban is Uj teriiletnek szamit, ezért
Osszeallitottunk egy listat azokrol a kifejezésekrol, amelyek a konyv tobbi
részében is el6fordulnak és magyarazatra szorulnak.

Piactér

Ez egy online értékesitési oldal, amely kiillonb6z6 eladokat hoz dssze,
akik ezt az oldalt hasznaljak termékeik értékesitésére. A vasarlo, aki
ezen az oldalon vasarol, egy bevasarlokosar segitségével szokvanyos
vasarlast hajt végre. A piactér alkalmazas népszerli az dllamban, és nagy
kovetdi vannak.

Raktar

Ez a kiilonb6zo allamokban az aruk tarolasara szolgald kiilon helyiség.
Fulfillment

Ezek olyan raktarak, amelyek a piactéri alkalmazasokkal mikédnek
egyiitt. Ezek a raktarak taroljak az arukat, és miutan megkaptak a
megrendelést a piactérrdl, gondoskodnak a tételek komissiézasarol
(csomagolasarol) és elkiildésérol a vasarlonak.

Csomagolas

Az arucikkek beillesztése a piactérre. A lapozas utan a tételek
megjelennek az iigyfél szamdara a meniiben, és megvasarolhatok.

A piactéren értékesitésre alkalmas termék

A termékek a piactér kiilonboz6 kategoridiban talalhatok.

Ha a piactéren kiilonbozd orszagokban szeretne értékesiteni

Ez egy olyan maganszemély vagy cég, aki a piactéren kiilonb6z6
allamokban szeretne értékesiteni. Ez lehet egy gyarto cég, egy
értékesitési cég, egy hiresség, egy média képviseldje vagy egy reklam-
vagy médiaiigynokség képviseldje.

Ugyfel

Olyan maganszemély vagy vallalkozas, aki "a mi" termékeinket
vasarolja a piactéren.



g Hogyan kezdodott

2020-ban, amikor a covid-19 teljes erdvel lecsapott, és a vilag
szinte megallt, azt tapasztaltuk, hogy nincs atfogé megoldas és
utmutatds arra vonatkozoan, hogyan lehet a kiilonb6zd orszdgokban
ellendrzott piactéri alkalmazasokon értékesiteni.

2020-ban iizleti partnereinktdl pénziigyi befektetést kaptunk,
hogy segitsenek nekiink abban, hogy projektiinket kiilonbozé
orszagokban elindithassuk ¢és miikodtethessiik.

A célunk az volt, hogy minél t6bb olyan piacteret talaljunk a
kiilonb6zo allamokban, ahol a vasarloink kiilonb6zo termékeit lehet
értékesiteni, valamint az, hogy bedllitsuk, hogyan kell mindent
megszervezni a logisztika szempontjabol, ¢€s létrehozzunk egy
egyszerii webes alkalmazést, ahol a piactéren értékesiteni kivano
személy egyszerlien kivalasztja azt az allamot, ahol a piactéren
értékesiteni szeretne.

A projekt megvaldsitdsdhoz egy nagy nemzetkdzi csapatot
hoztunk létre, amely kiilonb6zd orszagokban és szamos nyelven
dolgozott és dolgozik.

A projekt elsd fazisaban meg kellett talalnunk, hogy milyen
piactéri alkalmazasok mitkddnek a kiilonb6z6 orszagokban. Tobb ezer
domaint ellendriztiink, ahol az eladasokat, vasarlasokat, adatatvitelt és
egy¢b technikai paramétereket is teszteltiink.

A masodik fazisban az Aaltalunk felkeresett kiilonb6zd
orszagokban 1évo teljesitési raktarakat teszteltilk, és beszéltiink a
raktarak jelenlegi €s korabbi alkalmazottaival, hogy megtudjuk,
milyen miiszaki paraméterekkel rendelkeznek az aruk tarolasa soran.



Hogy izelitét adjunk, tobb mint 2000 kiilonbozo raktarat latogattunk
meg tobb allamban. Néha valoban kalandos volt az egész.

Megallapitottuk, hogy 78 allamban vannak ellendrzott piactéri
alkalmazasok, beleértve a teljesitési kapcsolatokat is. Az Osszes
allamrol attekintést taldl weboldalunkon - www.tradewyx.com.

Egy domaint kerestiink a teljes projekthez, valamint egy olyan
oldalt, ahol a kiilonb6z6 orszagokban a piactéren valo értékesités irant
érdeklédoket regisztralhatjuk. Hosszas  keresgélés utdn a
www.tradewyx.com domainre bukkantunk.

F6 partnereink (befektetdink) az Egyesiilt Allamokbol
szarmaznak, ezért alapitottuk meg a Tradewyx Inc. céget, amelynek
sz€khelye a Szilicium-volgyben van.

Hivatalosan 2023-ban inditottuk el alkalmazasunkat, amely lehetové
teszi, hogy 78 allamban értékesitsiink piactéri alkalmazasokon.

Ugyanakkor a szolgaltatdsaink irdnti nagy kereslet miatt bdvitjiik a
csapatunkat, hogy kiilonbozo allamokban is legyenek munkatarsaink,
¢s tobb mint 200 orszagban tartunk képzéseket.

Ha érdekli a projekt, kérjiikk, irjon nekink a
job@tradewyx.com e-mail cimiinkre.


http://www.tradewyx.com/

! Orszagok, ahol értékesitést tudunk szervezni

Az aldbbiakban felsorolt dllamokban biztositunk piaci értékesitést.

EUROPA - 30 ORSZAG 1

.Belgium 2. Bulgaria 3. Csehorszag 4. Dania 5. Finnorszag

7. Franciaorszag 8. Horvatorszag 9. Olaszorszag 10. Lettorszag 11.
Litvania 12. Magyarorszag 13. Németorszag 14. Hollandia 15.
Norvégia 16. Lengyelorszag 17. Portugalia 18. Romania 19. Ausztria

20. Gorogorszag 21. Szlovénia 23. Szerbia 24. Nagy-Britannia 25.

Svédorszag 26. Spanyolorszag 27. Svajc 28. Ukrajna 29.

Fehéroroszorszag 30. Oroszorszag

AFRIKA - 11 ORSZAG
Algéria 2. Egyiptom 3. Ghana 4. Dél-Afrika 5. Kenya 6. Marokko 7.
Nigéria 8. Elefantcsontpart 9. Szenegal 10. Szenegal Tunézia 11.
Uganda

AMERIKA - 19 ORSZAG

1. Argentina 2. Bolivia 3. Brazilia 4. Dominikai Koztarsasag
5. Ecuador 6. Guatemala 7. Honduras 8. Chile 9. Kanada 10.
Kolumbia 11. Costa Rica 12. Mexik6 13. Nicaragua 14. Panama 15.
Peru 16. El Salvador 17. USA 18. Uruguay 19. Venezuela

AZSIA - 17 ORSZAG

1. Banglades 2. Kina 3. Fiilop-szigetek 4. Gruzia 5. India 6.
Indonézia 7. Izrael 8. Japan 9. Dél-Korea 10. Malajzia 11. Szatd-
Arabia 12. Szingapur 13. Egyesiilt Arab Emirségek 14. Thaifold 15.
Tajvan 16. Torokorszag 17. Malajzia 11. Szaud-Arabia 12. Szingapur
13. Egyesiilt Arab Emirségek 14. Vietndm

AUSZTRALIA -1 ORSZAG
1.Ausztralia
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g Az altalunk eladhato termékek attekintése

Példéak a kiilonboz6 orszagokban a piacon eladhatd termékekre az
alabbiakban felsorolt termékek:

Etrend-kiegésziték, tartos élelmiszerek, sportfelszerelések,
agynemik (pl. parndk), befektetési érmék, parfiimok, szerszamok,
konyvek, elektronikai cikkek, otthoni kiegészitok, orak,
kézitaskak, hatizsakok, jatékok.

Markas (merch) termékek (polok, puloverek stb.)

A kiilonb6zoé allamokban eladhatd termékek listaja az egyes
piactereken eltéro lehet.

Javasoljuk, hogy -ellendrizze az egyes piacterek kategdriaiban
talalhatd elad6 targyak listajat, amelyeket a kovetkezd oldalakon
ismertetiink.
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g Gyakorlati példa I.

Egy meg nem nevezett nagyvarosban egy nagyszabasu
kiizd6sport-mérkdzésre  keriilt sor (elképzelhetd barmilyen mas
sportmérkozés vagy akar egy koncert is).

Ezt a mérkdzést nagyszamu rajongo kovette a kiillonbozo allamokbol. Sok
rajongo figyelt fel erre a mérkdzésre/meccsre.

Miért fontos ez?

Ez apillanat nagyon fontos a klub (sportold vagy zenei egylittes) szamara,
mert a lehetd legtobbet kell kihozniuk a figyelembdl, hogy markas
(véllalati/klub stb.) termékeket adjanak el a rajongodiknak a kiilonbdz6
orszagokban.

Elengedhetetlen, hogy a sportolok (klubok, zenei egyiittesek)
menedzserei minél tobb markas terméket (polok, mezek stb.) készitsenek
elo a szurkolok szamara a lehetd legtobb orszagban, és a piactéri
alkalmazasokon "listazott tételeket" készitsenek, hogy segitsék az
eladasokat.

Tobb ezer-tizezer markas terméket tudnak eladni egy-egy mérkozés
(koncert, verseny) elott vagy utan.

FONTOS MEGJEGYZES

Ennek (¢s mas hasonlo mérkdézéseknek, koncerteknek) az idopontja elére
ismert, azaz elegendd id6 all rendelkezésre az arusitas elokészitésére és
lebonyolitasara. Mind a szoban forgd mérkézés gydztese, mind a
mérkdzésen vesztes csapat/klub részérdl érdekl6dés mutatkozik az
arucikkek megvasarlasa irant.

Példa: képzelje el, hogy a mérkézés eldtt és utdn 50 000 polot és mas
markas terméket adnak el a piacon, darabonként példaul 50 CZK
nyereséggel. A teljes nyereség igy 2 500 000 CZK.
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Gyakorlati példa Il.

Képzelje el, hogy van egy terméke, és azt kiilonb6zd orszagokban
szeretné értékesiteni. Rajzolja a termék nevét a téglalap kozepére, €s
irja a linkek k6z¢ azoknak az éallamoknak a nevét, ahol a terméket
értékesiteni szeretné.
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g Egyszer( regisztracio

Célunk az volt, hogy egy olyan egyszerii regisztraciot hozzunk 1étre,

amely lehetdvé teszi a kiilonbozd allamokban torténd értékesitésben
érdekeltek szdmara, hogy a piactéren regisztraljak termékeiket
eladasra, és egyszeriien kivalaszthassdk azokat az allamokat, ahol
értékesiteni kivannak.

A regisztraci6 4  1épésbol  all és nagyon  egyszerl
¢s intuitiv.
1. 1épés - Egyszeriien hozzon létre egy fiokot az app.tradewyx.com
oldalon.

Ebben a 1épésben létrehozunk egy fiokot az On e-mail cimének és
jelszavanak hasznalataval.

Sign up

Already have an account? Sign in here
Email address
Password

v By signing up, you agree to the Terms of Service and
Privacy Policy

A fiok létrehozasa utan egy "ellendrzd e-mailt" kiildiink.
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2. 1épés - A vallalat adatainak Kitoltése
Ebben a [épésben adja meg a nevet, a cimet €s a telefonszamot.

Step 10f 3 [ ]

Company information
Enter your company details
Name

Acme Inc.

Address

Street name / number

Address Line 2
City/Town
State/Province

Phone number

3. 1épés - CSV elemek feltoltése
Ebben a Iépésben feltdltjiik az eladni kivant adatokat.

Upload Product CSV

Use the Shopify CSV format as described here.

Products to sell in marketplaces 1 0 &
File Edit View Insert Format Data Tools Extensions Help

Q & ¢ S T W% v | 5 % O 00 m pefal. - —[W|+ B F = A % @ Er iR~ oA~
] w | fix vendle
A B ¢ o E F @ H 1 i
1 [Handle Title: Body (HTML)  Vendor Product Categor Type Tags Published Oplient Mame  Oplion1 Value
‘axample-t-shit  Example T-Shirt Acme Apparel & Acces Shirts mans t-shirt axal TRUE Tithe Lithograph - Heig
3 example-t-shirt Small
example-t-shirt Medium
example-pants  Example Pants Ao Apparel & Acces Panls mins pants exar  FALSE  Tile Juans, Waz2Hss
examplo-hat  Exampla Hat Acma Apparal & Acces Hat mens hatexamp ~ FALSE  Title Grey

Sample CSV file looks like this.

Skip this step Upload and continue



4. 1épés - A piactér kivalasztasa, ahol értékesiteni szeretne
Ebben a [épésben kivalasztjuk a piacteret, amelyen értékesiteni
szeretnénk.

Select Marketplaces

Marketplaces

Pick marketplaces worldwide where your products will be sold.

Select Name Country Website
Amazon Belgium WWW.amazon.com
Fnac Belgium
Bol Belgium
Carrefour Belgium www.carrefour.com
Emag Bulgaria www.emag.bg
Kaufland Bulgaria www.kaufland.bg
Alza Czech Republic www.alza.cz
allanrn rrarh ranihlic wanw allanrn -7

Az adatok megaddsa utan iligyfélszolgalati csapatunk felveszi a
kapcsolatot minden leend6 eladéval, hogy tanacsot adjon a szdveg, a
leirasok ¢és a forditdsok kiigazitdsahoz, hogy a tételek a lehetd
legjobban eladhatoak legyenek.
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g Gyakorlati példal lll.

Ebben a fejezetben probalja ki az app.tradewyx.com alkalmazast.

1. Hozzon létre egy egyszeri regisztraciot az app.tradewyx.com
oldalon.

2. Adja meg adatait.
3. A CSV-fajlt még ne toltse fel - ezt a pontot hagyja ki.

4. Valassza ki, hogy mely piactereken szeretne értékesiteni egy
egyszerl valasztassal.

Kérjik, probalja meg ezt az eljarast tobbszor is.

Kollégaink igyekeztek egy egyszerli regisztracios feliiletet 1étrehozni
a kiilonboz0 orszadgok piacterén torténd értékesitéshez, amelyet
mindenki hasznalhat.
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g Az értékesités piaci bevezetésének gyorsasaga

Célunk, hogy a regisztraciotol szamitott egy héten beliil a
kivalasztott orszagok koziil egy vagy tobb orszagban értékesitsiink
arut.

Id6vonal
1. a tételek nyilvantartasba vétele a www.tradewyx.com cimen

2 nap - a raktarba kiildendo tételek eldkészitése

2. tételek kiildése a raktarba

3 nap - orszagok kozotti kiilfoldi kdzlekedés (lehet rovidebb is).
szomszédos allam esetében, de hosszabb is lehet, pl. tengeri
szallitas esetén.

3. szallitas a raktarba

2 nap - tételek ellendrzése

4. az értékesités elinditasa a piacon

18



A kiilonb06z6 orszagok piacan torténd értékesités

1. Ha eladni szeretne, hozzon létre egy regisztraciot a
www.tradewyx.com oldalon.

A regisztracio soran a leend6 vevo kivalasztja a piacteret €s a tételek
ellendrzése kozben nyilatkozik. A leendd elado a kivalasztott
piactérhez kap egy raktari cimet - fulfillment -, ahovéa az eladni
kivéant tételeket kell kiildeni.

folyamata

2. Az érdekelt fél elkiildi az arut a kivalasztott orszagok szerinti
raktarak

o y)

Your Product j j

.
Tradewyx.com

3. A vasarlo vasarol a piacon, és a teljesitési arukat elkiildik.

4. Az érdekelt fél szamlat kap a tételek eladasarol.
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A kiilonb06z6 orszagok piacan torténd értékesités

Jelenleg 78 kiilonboz6 allamban tobb mint 200 piactéren tudunk
segiteni Onnek az értékesitésben. A piactéren torténd értékesités
koltségekkel jar a leendd elad6 szamara, amelyek magukban foglaljak a
piactér lizemeltetdjének fizetendd dijat (jutalékot), egy havi atalanydijat,
a kiilonbozo allamokban talalhato teljesitési raktar bérlését, valamint a mi
cégiinknek fizetendd dijat. A teljesitési raktartol a vevoig torténd szallitast
altalaban a vevo fizeti.

kiszamitasa

A koltségekrol a feliiletiinkon (regisztracid utdn) minden egyes piactér
esetében attekintést talal.
Az app.tradewyx.com oldalon torténd regisztracid utan a leendd elado
kivalasztja a piacteret, amelyen értékesiteni szeretne. Minden egyes
piactér esetében havi eldfizetési dij keriil megallapitasra, amelybdl aztan
levonasra keriilnek a piactéren torténo értékesités koltségei.

Szamitasi példa:

Elofizetés / havi befizetés 2 000 CZK
Bevételek
Tételek értékesitése 200 000 CZK-ért 200 000 CZK
Koltségek
Koltségek - Piac - Miikodés 1 000 CZK
Koltségek - Piactér dijazas 8 % 16 000 CZK
Koltségek - teljesités - mikodés 2 000 CZK
Koltségek - www.tradewyx.com forgalom -3 % 6 000 CZK
Osszesen 175 000 CZK
Plusz el6fizetés 2 000 CZK

Osszesen kiszamlazandé 177 000 CZK
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Hogyan dontsem el, hogy mely dllamokban
értékesitsek?

A kovetkezd szempontokat kell figyelembe venni, amikor eldonti,
hogy melyik orszagban és melyik piactéren értékesitse az alkalmazast:

1 Az érdeklddd eladd megnyitja a piactéri alkalmazast azokban
az éallamokban, ahol értékesiteni szeretne (lasd a
www.tradewyx.com oldalon), ¢és ellen6rzi a kivalasztott
kategoriaban a konkurens termékek arait és elérhetoségét.

2 Az ¢érdeklédé eladdo a piactéri alkalmazdson keresztiil
tajékozodhat az eladasi koltségrdl az alkalmazasunkban.

3 Az érdekelt fél elkésziti az eladas teljes szamitasat, beleértve a
vamot €s a raktarba szallitast is (ligyfélszolgalatunk segit ebben a
szamitasban).

4 Az érdekelt félnek rendelkeznie kell a megfeleld
tanusitvanyokkal, megfeleldségi igazolasokkal vagy
engedélyezési jogokkal az 4ruk kiilfoldi értékesitéséhez
(igyfélszolgalatunk segit a tantsitvanyok stb. ellendrzésében).

5 Az ‘érdekelt félnek rendelkeznie kell panaszkezelési

rendszerrel.
(Ebben a bedllitasban ismét ligyfélszolgalatunk segit.)
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g Marketing tamogatas

Cégilink segitséget nytjt a termékeknek az érdekelt elado altal
kivalasztott orszagokban taldlhato teljesité kozpontokban torténd
raktdrozasaban és a kivalasztott piactéri alkalmazasokban torténd
"tételek listdzasaban".

A piactéren torténd értékesitéskor olyan piactéri tdmogatast
nyujt, amely kulcsszavak segitségével népszertisiti az elemeket. Ez azt
jelenti, hogy ha egy termékre nagy a kereslet (pl. sportklubok,
sportszervezetek, hirességek merch termékei), akkor az adott
kulcsszéra a keresdmotorokban rikeresd rajongok megtalaljdk a
kiilonb6z6 piactereken a vasarlashoz vezetd linket.

Ha egy arucikk nem a vart modon kel el, tovabbithatjuk az
elérhetdségeket a médidnak és a médiaiigynokségeknek, amelyek
segithetnek a piactéren torténd értékesitésben érdekelteknek egy
reklamkampény létrehozasdban, vagy segithetnek a YouTube-on vagy
a Google-on torténd online rekldmozésban.
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g A tételek leirasa

Tapasztalataink alapjan azt tapasztaltuk, hogy a "lapozas"
soran nagyon fontos a megfeleld elemnév és leiras létrehozdsa. A
tételek cimének pontosan le kell irnia, hogy mirdl van sz6. Példaul a
helytelen a "focimez", de a helyes az "FC BARCELONA focimez". A
tételek leirasaban pedig fontos, hogy a lehetd legjobb, az arut jellemzd
leirast adjuk meg, beleértve a versenyeldonyok leirasat is, hibak nélkiil.

Azt is javasoljuk, hogy ez a leiras mas nyelvekre is lefordithatd
legyen, mivel a piactéri alkalmazasok algoritmusai ezeket a leirdsokat
1s figyelembe veszik a keresések soran.
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A kiillonb6zd orszagokban torténd piaci értékesitést a
kereskedelmi és gyarto cégeknek, de a sportkluboknak és szervezeteknek,
hirességeknek is, akik arucikkeiket értékesitik, ki kell hasznalniuk iizleti
stratégidjukban.

Rendszeresen tartunk egész napos szemindriumokat tobb mint
200 orszagban, ahol gyakorlati példakon mutatjuk be, hogyan lehet tobbet
eladni a piac segitségével - hogyan novelheti bevételeit vagy talalhat
igyfeleket.

Minden résztvevo nemzetkozi érvényességii tanusitvanyt kap.

Ezt a képzést az értékesitoknek, a gyartasi, értékesitési vallalatok
vezetdinek, a  sportklubok  vezetdinek  kell  elvégezniik.
és sportesemények vezetdinek, influencereknek, hirességeknek és
masoknak, akik még tobbet szeretnének eladni.

A képzés alkalmas kozépiskoldk ¢és egyetemek képviseldi
szamara, akik 0j témakat keresnek didkjaik szamara.

A képzés a média képviseldi és a médiaiigynokségek szamara is
alkalmas.

A képzés masik résztvevdje altalaban a kereskedelmi kamardk
vagy mas szakmai szovetségek képviseldi és e szervezetek tagjai.

A képzés résztvevoi a politikai partok képvisel6i is, akik uj
inspiraciot keresnek az export noveléséhez és a munkahelyteremtéshez.

A képzés alkalmas allaskeresok, szabaduszok, didkok szamara is,
akik 0j - modern - készségeket szeretnének elsajatitani és tantsitvanyt
szerezni Onéletrajzuk, kozosségi média profiljuk vagy weboldaluk
javitasahoz.
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Potencialis értékesités a kiilonb6z6 orszagok piacan

A kiilonb6z0 allamok piacan torténd értékesités nagy lehetoségeket
rejt magaban, mert:

a) az internetes értékesités szama novekedni fog

b) az értékesitési és gyartd cégek tobbet fognak eladni a piacon

c) asportklubok igy tobb arut fognak eladni

d) a hirességek 1j rajongokat érnek el kiillonb6zé orszagokban
ezzel a formaval

e) média, médialigynokségek 1j ligyfeleket taldlnak

A kiilonb6z0 orszagok piacterein valo értékesités globalis téma, ezért
ez a konyv 29 nyelven jelent meg, és tobb mint 10 000
konyvkereskedonél kaphato.

Tobb mint 200 orszagban €s tobb mint 1000 varosban szerveziink
képzéseket.

Minél hamarabb megtanulja a konyviink vagy a képzésiink
tanulsagait, anndl hamarabb szerezhet jelentds versenyelonyt, amely
segithet ndvelni az eladésait, vagy 1j tigyfeleket talalni.
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| 13. [l Rekldmfeliilet értékesitése

Segitink a médianak ¢és mas partnereknek reklamfeliileteik
értékesitésében, mind a sajat orszagukban, mind a nemzetkozi
ugyfelek szdmara.

Példaul amerikai médiaban hirdetési feliiletet adhatunk el japan
ugyfeleknek, vagy német médidban hirdetési feliiletet lengyel
tigyfeleknek.

Segitiink eladni a reklamfeliiletet utalvanyokkal, amelyeket az
tgyfelek kiilonbozd piactereken vasarolhatnak meg. A média szdmara
az utalvany eldnye a teljesités pontos leirdsa, valamint az, hogy az
tigyfelek online (a média értékesitési képviseldi nélkiil) vasarolhatjak
meg ezt az utalvanyt. Az utalvannyal torténd reklamfeliilet-értékesités
gyorsan reagalhat példaul egy masik tgyfél lemondasa 4ltal
létrehozott ingyenes médiafeliiletre.

Utalvany példak a médiafeliilet értékesitésére a piactéren:

a) hirtigynokségek - az eladasra kinalt utalvanyon szerepelhet az
adott hirligynokség altal kiadott sajtokozlemény.

b) radio - az eladasra kinalt utalvany tartalmazhatja a
radidallomason sugarzott radidspotok szamat és hosszat.

c) TV - azutalvany tartalmazhatja az adott TV-allomason
sugarzott reklamszpotok szamat és hosszat.

d) Ujsag (online Gjsag) - az eladasra szant utalvany
tartalmazhatja a hirdetési feliilet méretét és a megtekintések
szamat.

e) Influencerek - az utalvany leirhatja az influencer hirdetési
feliiletét

f) hirdetdtablak - az eladasi utalvany tartalmazhatja a bérbe
adando teriilet leirasat
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A promocios teljesitésre szamos példa lehet. Ilyen lehet példaul egy
promociods eldadasra szol6 utalvany egy késziilé filmben, egy koncert,
sportesemény szervezésében torténd eldadasra szOolo utalvany,
rendezvénytamogatas, projekttdmogatas stb.
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